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Kdo jsem?

= Konec prokrastinace - Petr
Ludwig

- Osobni SWOT

- Nejvetsi Uspéechy
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Zajimaveé video

Mind Mapping My Way to a Life | Love | John Diggs
https://www.youtube.com/watch?v=Jw3ZklpelKk



https://www.youtube.com/watch?v=Jw3ZkIpe1Kk

| ean Canvas

= Metodika na tvorbu prototypu
= Autor Ash Maurya — Lean podnikani

- Clanek s popisem metodiky: Lean Canvas aneb
Jak ziskat prehled a domluvit se o produktu v
rekordné kratkém cCase

= Kurz zdarma: https://www.dobrokurzy.cz/

= Business plan na 1 stranu A4
- Rizeny brainstorming

=, Princip nepristrelného mnicha” ©


https://www.systemonline.cz/rizeni-projektu/lean-canvas.htm
https://www.systemonline.cz/rizeni-projektu/lean-canvas.htm
https://www.systemonline.cz/rizeni-projektu/lean-canvas.htm
https://www.dobrokurzy.cz/

Lean Canvas

Podnikatelsky plan na jedné strané papiru
Online kurz zdarma na www.leancanvas.cz

Problem

Existujici alternativy

Reseni

Indikatory

Unikatni nabidka
hodnoty

Srozumitelny opis

Neférova vyhoda

Cesty k zakaznikim

Zakaznici

Prvni viastovky

Struktura nakladu

Cenovy model




Lean Canvas platno

1. Zakaznici — Kdo jsou nasi zakaznici, tj. plati za

uzivani produktu/sluzby. Kdo jsou uZivatelé?

UZivatelé sluzbu pouzivaji, ale neplati za ni.

= Prvni vlastovky — Na kom mlzZeme zacit
projekt testovat?

= 2. Problém — Jaké jsou 1-3 nejvétsi problémy
zakaznikd?
= Existujici alternativy — Jak resi své problémy
zakaznici ted?

- 3. Reseni — Jakymi vlastnostmi nag produkt Fesi
problémy zakaznikd?

- 4. Unikatni nabidka hodnoty — Cim upoutate
pozornost? V ¢em se odliSujeme? Jaka je
vysledna hodnota pro naseho zakaznika?
= Srozumitelny opis — Jak jednoduse popsat

nase reseni pomodci jiz existujicich feseni?




Lean Canvas platno

5. Cesty k zakazniklim — Jakymi zpUsoby se
dostaneme ke svym zakaznikiim?

6. Cenovy model — Jaké budou pfijmy? Jaky
zvolime cenovy model?

7. Struktura nakladu — Jaké budou variabilni a
fixni naklady. Za co budeme platit a kolik?

8. Indikatory — Jak definujeme Uspéch a jak ho
budete mérit? Jaké dalsi vystupy jsou dllezité
(piratské metriky AAARR)?

9. Neférova vyhoda — V ¢em mame vyhodu pred
ostatnimi? Co nikdo nemuze zkopirovat nebo si
koupit? Pro¢ bychom méli délat pravé my?



Lean Canvas

Podnikatelsky plan na jedné strané papiru
Online kurz zdarma na www.leancanvas.cz
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Jl za pozornost ©

Dekuji
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