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e Jeho zajmem je zZivotni
svet




Jednani

Predpoklada jednani k objektum, které lze
pochopit a je specifikované nepozorovanym
smyslem, ktery jednani ma nebo kterym se mini.

Zivotni svét — svét x systém
Formy jednani ve spolecnosti:
* instrumentalni

e strategicke
 komunikativni



Pravidla pro realizaci dialogu

1. Subjekt, ktery je schopen komunikace a
jednani, se muze ucastnit diskursu

2. Subjekt muze zpochybnit navrh

3. Subjekt muze prispét navrhem do diskuse

4. Subjektu je umoznéno vyjadrit nazor a postoj
k problematice

5. Zadny ze subjektl nemuUzZe byt ovliviiovan
natlakem



Teorie komunikativniho jednani

Teorie komunikativniho jednani je Habermasovym
nejznamejsim dilem

1) Komunikativni jednani je zaloZzeno na dialogu

2) Jazyk subjekty pouzivaji, aby jim bylo rozumét

3) Jazyk analyzuje proces racionality

4) Vychazi z pojeti racionalizace Maxe Webera

5) Komunikativni jednani v sobé obsahuje racionalizaci svéta
6) Ve stredu zajmu stoji zivotni svét

7) Pozadavky na typy jednani se nachazeji v reCovych aktech



Recove akty
1. Lokucni = néco sdéluji, mohou byt pravdivé nebo
nepravdivé

lloku€ni = musi vypovidat o mé a zaroven o lokacnim aktu

Perlokucni = umi prfimo meénit socialni jednani

Habermas spojuje recCové akty s nékterym ze svétu a podle
socialniho jednani:

1. Konstativni — pravdivost (objektivni svét)

2. Regulativni — spravnost (socialni svét)

3. Expresivni — duvéryhodnost (subjektivni svét)



