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CiLE SEMINARE SLEZSKA%

UNIVERZITA

1. Procvieni znalosti ziskanych na pfednaSce k
problematice systémového pojeti obchodniho
provozu

2. Naucit se spravné rozliSovat jednotlive zbozi
podle mezinarodniho Clenéni sortimentu
a technologicke skupiny zbozi

3. Tymové cviceni
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Cim je dana $ifka sortimentu?

a) Poctem vyrobkovych fad, které uspokojuji odlisSnou potiebu

b) Poctem druhii zbozi

c) Poctem druhi zbozi v ramci urcité vyrobkové rady
uspokojujici stejnou potiebu
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Cim je dana hloubka sortimentu?

a) Poctem druht zbozi v ramci urcité vyrobkové rady
uspokojujici stejnou potiebu

b) Poctem vyrobkovych fad, které uspokojuji odliSnou
potiebu
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Prifad’te k zakladnim kombinacim SiFky a hloubky sortimentu typ prodejen, =
které jej pouzivaji:

1) Uzky a mélky sortiment
2) Uzky a hluboky sortiment

3) SlI‘Ok}” a mélk}'/ SOftiment Struktura sortimentu, jeho Sitka a hIOUbkr?loubka
4) Siroky a hluboky sortiment vy | Yol | Volayimany | Speciaed volay
Vyrobkova fada Vicezrnmy Toustovy chléb  Baleny svétly  Baleny tmavy  Speciilni Veka
v 7 . , op [ T chléb baleny baleny chléb chléb chléb hale‘nj'
a) SmisSené prodejny prodavajici zbozi . cily
Vyrobkova fada Svétlé pecivo Tmavé pecivo Ji ¢
denni potfeby anteeco |
. , o Vyro a 5| pe_éwo Trv: 1.1ié 5
b) Exkluzivni prodejny slané pecivo volné petivo
c) Hypermarkety a obchodni domy i Mroiell S S e peivo
L. , X §irka : o
d) Specializované prodejny Vrobkovaada - [ Zicdy

Pocet vyrobkovych fad: 7 (Sirka sortimentu)




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY

Dle mezinarodniho ¢lenéni zboZi jej rozdélujeme na dvé skupiny. Jaké?

POTRAVINARSKE ZBOZI
(FOOD)

NEPOTRAVINARSKE ZBOZi
(NON FOOD)
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Uved’te dva priklady ke kazdému rozd¢€leni potravinaiského zbozi.

SUCHY SORTIMENT RYCHLE SE KAZICI SORTIMENT
(DRY GOODS) (PERISHABLE GOODS)




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY

Uved'te dva priklady ke kazdému rozd¢leni nepotravinaiského zbozi.

MEKKE
(SOFT)

TVRDE BILE
(HARD WHITE)
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TVRDE HNEDE
(HARD BROWN)
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Zbozi muzeme tadit do n¢kolika technologickych skupin.
Jaké technologické skupiny znate a jaké zbozi do nich radime?

AROMATICKY ABSORBUIJICI VYZADUJICI SPECIALNI

AGRESIVNI PACHY KLIMATICKE PODMINKY
PODLEHAJICI VYZADUJICI ZVLASTNI
BEZPECNOSTNIM ZPUSOB MANIPULACE,

PREDPISUM DOPRAVY
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Vysvétlete pojem ,,zasada dovoleného sousedstvi‘.

Tato zasada v praxi znamena, Ze napiiklad zbozi

aromaticky agresivni nemiZeme ukladat a vystavovat

hned vedle zbozi, které snadno pohlcuje pachy, aby
nedoslo k poSkozeni jeho uzitné hodnoty.
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Predstavte Si, ze jste manazerem nov¢ vytvarené prodejny se smiSenym zbozim na venkove.
Vasim prvnim ukolem je navrhnout rozloZeni zboZi na prodejné. Vite, Ze rozdéleni zbozi
do technologickych skupin je nezbytné pro praktickou aplikaci zasady ulozeni zbozi, znamé
jako ,,zasada dovoleného sousedstvi®.

Na tento ukol mate 25 minut. Tym cca 2 — 4 studenti. Soubor s dispozi¢nim feSenim, do
kterého budete navrhovat rozlozeni zbozi mate v chatu — stahnéte si jej k sobé do PC. ©

Vase ukoly:

1) Do dispozi¢niho feSeni prodejny rozlozte jednotlivé sortimentni skupiny zbozi tak, aby
odpovidaly zasadé uloZzeni zboZi (urcete také technologické skupiny zbozi).

2) Priipravte si argumentaci, pro¢ jste zbozi rozlozili po prodejné tak, jak jste zakreslili.
Prihlédnéte také k frekvenci poptavky a rozdélte zbozi do tfi znamych skupin (zbozi
zékladni, ¢aste, obCasné poptavky)

3) Na zavér napiste 0 jaky sortiment z pohledu jeho §iFky a hloubky se jedna, kdyz vite, ze
pramérna hloubka sortimentu je 3?







VYHODNOCENI TYMOVEHO CVICENI

1)

2)
3)

4)

Nasdilejte svoje dispozi¢ni feSeni a vysvétlete, pro¢ jste zbozi
rozlozili po prodejné tak, jak jste zakreslili.

Jaké technologické skupiny zbozi v prodejné mate?

Wskytuje se ve Vasi prodejné zbozi zakladni, ¢asté a obcasné
poptavky? Rozlozili jste sortimentni skupiny zbozi dle této
frekvence?

O jaky sortiment z pohledu jeho $iiky a hloubky se jedna?
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INFORMACE K PRISTIMU SEMINARI %
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» Na pfistim seminafi budete vypracovavat tymovy ukol, ve
kterém budete vytvaret navrh dispozi¢niho feSeni vhodny
vzhledem k vybrané formé prodeje. V tymu mohou byt 2 — 4
studenti.

» Za vypracovani mizete V ramci seminaie ziskat 2 body, dle
kvality zpracovani.

1. Z prednasky si proto na piisti seminai zopakujte
problematiku  vénujici se  dispoziénimu  FeSeni,
mechaniza¢nim prostiedkim a formam prodeje.

Na pFisti seminaF neni Zadny domaci ukol ©
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D¢kugi za pozornost




