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Samostatné aktivity

y o’y

vV seminarich
* Diskuse, pripominky pri obhajobach
seminarnich praci.
* Prubézné ukoly, které budou zadavany na
vyuce.
e Diskuse v seminarich nad zadanym tématem.
* Aktivita pri prednasce odbornika z praxe.



Zakladni pojmy

* Financni planovani (rozpoctovani)
* Jeden z nastrojd finan¢niho fizeni.
* Planovani
* rozhodovaci proces zajistujici volbu cild a stanoveni Ukol a prostredk
potrebnych k jejich dosazeni.
* Financni plan
* Vysledek planovacich Cinnosti. Obsahuje planové informace, formulujici a

konkretizujici ukoly a urcujici prostfedky a nastroje k dosazeni zvolenych
cila.



Proces financniho planovani

1. Analyza financnich a investiénich moznosti

e Zmapovani situace z hlediska majetku, prijmu - jak soucasnych, tak budoucich,
dale zavazkl a penéinich tokd. Zakladem tohoto kroku je poskytnout obraz o
financnich moznostech rodiny Ci jednotlivce.

2. Promitnuti budoucich dusledku soucasného rozhodnuti — rizik

* Urceni vSech rizik, ktera by mohla ohrozit financni stabilitu rodiny a tim
znemoznit finanéni realizaci vytyCenych cill (ztrata zaméstnani, dlouhodoba
nemoc, prudké zvyseni cen, rozvod apod.).

3. Urceni cild a zvoleni urcitych alternativ, které jsou vclenény do
konecného financniho planu

* Na zacatku je nutné si vytvorit konkrétni predstavu o vsech cilech, urcit priority
podle dulezitosti a stanovit dobu, ktera by byla optimalni pro dosazeni téchto
cil. Dale zvolime konkrétni postup pro reSeni stanovenych cill, kde
zhodnotime schudnost a proveditelnost tohoto feseni.

4. Meéreni vysledné vynosnosti financniho planu v porovnani s cili
stanovenymi planem



* ??? Co je to financni nezavislost???



Financni planovani — 3B cile

1. Plan BEZPECI
* Cilem je vybudovat systém...

* Pozn.: Zivotr)l' rezervy jsou casti uspor urcené pro pokryti vydaju v pfipade
neocekavanych udalosti a s tim spojeného vypadku prijmu.

e 2. Plan BEZSTAROSTNOST
* Cilem je dosahnout finan¢ni nezavislosti

* Pozn.: Financni nezavislost je stav, kdy bézné vydaje domacnosti (vydaje
nezbytné + cast zbytnych vydaju) jsou pokryty ... pfijmy (tj. pfijmy
z kapitdlového nebo jiného majetku).

* 3. Plan BOHATSTVI
* Cilem je dosazeni financni svobody

* Pozn.: FinancCni svoboda je vysSi stupen financni_nezavislosti. Financni
svoboda umoznuje Clovéku pokryt ... (v€etné nejriznéjsich cilt, sna a prani).



Optimalizace ve finanCnim planovani

* dostatecné financni rezervy

* akumulace a rozmnozeni financnich prostredku

 efektivni portfolio s ohledem na likviditu, vynos a
riziko

* danova stranka vysledného reseni

* maximalni vyuziti statnich dotaci a podpor

* délka obdobi, po kterou chceme investovat



Financni planovani vs. zivotni cykly
rodiny

=> Faze akumulacni
* nastartovani pracovni kariéry
* prijmy priblizné pokryvaji zivotni naklady

Akumulace

=> Faze konsolidacni

Konsolidace .
kumuluji se ...

=> Faze spotrebni
* spotrebovavaji se uspory a rozdavaji dary



e ??? Vedete si osobni rozpocet???



Rodinné ucetnictvi

Cash flow domacnosti

Prijmy Vydaje

Rozvaha domacnosti

Majetek Zdroje financovani




Cash flow domacnosti

Prijmy Vydaje
Aktivni Nezbytnée
Pasivni Zbytné

Nahodile Investicni




Rozvaha domacnhosti

Majetek Zdroje financovani
Vydéleény Uspory
Nevydéleény Dluhy

Nahodilé




Vysledna

bilance

BILANCE
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Rozdeleni domacnosti dle vysledne
bilance

* Dluznik
* vysledna bilance zaporna

* Spotrebitel
* vysledna bilance nulova

* Investor
* vysledna bilance kladna



Tvorba rozpoctu
MESTONT ViDAJE

PRAVID[LNEMESIENI’ vfwf

NAJEM, UCET ZA TELEFON A DALSE FAKT

FRUMENLIVEMESKNIVYDA]E

JIDLO, OBLECENT, BENZIN, NAKURY

D0 BUDOUCNOSTL

FONDY NA ZNAME VECT

PRIPRAVTE SENATO, €0 VAS CEkA

FONDY NA NEZNAME VECT

PYIPRAVIE SETNATO, (0 NECEKATE

REZERVA

SEM ST ODKLADEJTE 2RO JISTOTU"

PRAVIDLA:

1. Kazda koruna
musi mit svUj ucel

2. Velké vydaje si
rozdélte dopredu

3. Rozpocet muzZete -
musite - meénit

4. Utracejte penize z

minulého mésice

Zdroj: www.penizenauteku.cz
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Financni poradce
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Financni poradce x financni

zprostredkovatel

* Na trhu pusobi 2 typy poradenskych spolecnosti:

* Prvni je zalozeny na systému prodeje financnich produktd,
které prinaseji poradcum financni ohodnoceni v podobé
provize.

 Druhy typ je zalozen na placeném poradenstvi, kdy si
poradce za vypracovani financniho planu a pripadnych
naslednych sluzeb uctuje urcité poplatky.
* Poradce také muze, ale nemusi, svym klientim sjedndvat
jednotlivé produkty.



Odmenovani poradce

Odmeénovani financniho poradce se déje dvoji cestou:

. Plrpvizi, pokud je soucasti poradenstvi zprostredkovani financniho
planu

* Primou platbou od klienta.

* Kombinaci mUzeme také na trhu spatfit.

U provizné placenych poradcu muze dojit ke stfetu zajmu mezi
vysi vydelku a vhodnosti reseni pro klienta.

Zvlastni kategorii poradcu, zprostfedkovatelu jsou investicni
poradci, pojistovaci makléri a hypotecni makléri, tedy
specialisté. Ti vetSinou neposuzuji klientovu situaci komplexné
a nemohou tak vyhovét definici poradce. Presto jsou schopni v
konkrétnich pripadech prinést spickova dilci reseni, ktera
mohou byt teoreticky v dusledku i lepsi nez od financniho
poradce. Jejich profesni omezenost je mozné kompenzovat
spolupraci mezi vice specialisty.



A0 MuZe Nabizel
zprostredkovani financ.
produktu

* Zameéstnanec pfrislusné financni instituce
* nepotrebuje zadné zvlastni opravneéni, za jeho Cinnost plné zodpovida jeho
zameéstnavatel
* Zameéstnanec zprostredkovatelskeé firmy
* nepotrebuje zadné zvlastni opravneéni, za jeho Cinnost plné zodpovida jeho
zamestnavatel
» Zprostredkovatel jako samostatny podnikatel
* pro zprostFeokaovénl' pojisténi potrebuje zvlastni podnikatelské opravnéni
(registraci u CNB)
* pro zprostredkovani investicnich instrumentu potrebuje zvlastni
podnikatelské opravnéni (registraci u CNB)

e pro zprostredkovani ostatnich financnich produktl potrebuje Zivnostensky
list



O profesionalnim pristupu financniho
poradce svedci, kdyz:

se dukladné vénuje zjiStovani potfeb klienta a vsech
rizik, ktera potrebuje zabezpecit

pracuje se Spickovymi produkty vice instituci a zna
jejich specifické vyhody

upozornuje klienta na rizika budouciho vyvoje, aniz
by na néj Cinil natlak

poradce sleduje dlouhodoby prospech klienta a
nezameruje sve jednani na uzavreni smlouvy na
castky, prevysujici klientovy stavajici financni
moznosti

poradce zustava se svym klientem v dlouhodobém

contaktu, informuje jej o novinkach a zmenach a
orubézneé mu pomaha s resenim financnich otazek




Varovnym signalem by pro klienta
vzdy melo byt, pokud:

* navas vytvari nepriméreny natlak na okamzité uzavreni smlouvy

* poskytované informace zjednodusuje, podrobné a srozumitelne neodpovida na vase
dotazy, nebo je zlehCuje a zesmésnuje

. pouijvlé nesrozumitelné pojmy, které maji za cil vas ,,ohromit®, nikoli problém
vysvetlit

* pouziva tvrzeni, ze jim nabizeny produkt je jednoznacné na trhu ,ten nejlepsi”

* nedokaze vam dostateCne vysvetlit poplatky za sjednane sluzby a jejich konkretni
VYSi

° neumozni vam prostudovat si vseobecné obchodni & smluvni podminky (ta spousta
malych pismenek na velké plose)

° argumentuje zavadéjicim zpusobem, napf. tvrzenim, Ze nabizeny produkt je
y,hejprodavanéjsi a tudiz ,nejkvalitnéjsi“

* vam meéni Ci rusi drive sjednané smlouvy bez zretelnych vyhod pro vas
* nebere v uvahu mozny budouci finan¢ni vyvoj vas i vasi rodiny

* neni schopen vam na pozadani predlozit reference o své praci

* namisto vécnych argumentd oteviené pomlouva konkurencni firmy



- Ceska asociace spole¢nosti finanéniho
poradenstvi a zprostredkovani

e https://casfpz.cz/
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Osobni rozhovor

* Rozhovor vede financni poradce s klientem

* 3 schuizky poradce s klientem:

* Uvodni schuzka
* prezentace planu
* realizace planu

* Vyznam (cil) rozhovoru:

e ziskat informace potrebné pro zhotoveni financniho planu
(financni analyzu)

e ziskat souhlas klienta s realizaci planu

* realizovat financni plan klienta



Zasady vedeni rozhovoru

* 1. dvodni schuzka
* ptejte se

* naslouchejte

* opakujte po klientovi
* nekomentujte

* nevysvetlujte

* zduraznujte, proc se ptate na majetek, zdroje a cash-flow
* nenapovidejte klientovi cile (s vyjimkou déti a finanCni nezavislosti)

* o financéni nezavislosti mluvte pozitivné (renta, pasivni prfijmy x
duchod)

* dohodnéte termin prezentace planu



Zasady vedeni rozhovoru

* 2. prezentace planu

* zopakujte zakladni informace z 1. schuzky

* vyberte stézejni body (pridanou hodnotu planu)
* vysvétlete své navrhy

* argumentujte

* zodpovezte vsechny dotazy

* dohodnéte termin dalsi schizky



Zasady vedeni rozhovoru

* 3. schuzka

* jasné doporuceni na konci prezentace planu
* urceni priorit

* upresnéni terminu a obsahu 3. schuzky

* priprava dokumentace

* nejdrive reste dotazy klienta

* nakonec podepiste vsechny dokumenty

* upresnéni terminu a obsahu dalsi schuzky



Ukazka z realného prostredi pri
vypracovani analyzy



Dlouhodoby uzitek

Prijmy Nutné vydaje
1Q .
0——(—o
3@ \.

Pasivni prijem

Aktiva Pasiva



Trh je zaplnen mnozstvim nabidek,
poradce pomaha vybrat

i

ixx

iii;




Systém prace poradcu

Analyza

PotFeby, cile a prani
Audit stavajiciho portfolia
Analyza financni bilance

‘ Servis
Poradenstvi , ,

L Dlouhodoba spoluprace

Financni plan Webovy portél Klienta

a jeho realizace Klientska centra




Systém prace poradcu

lékar osobnich financi

Prakticky lékar Lékar financi

anamnéza analyza cilt a potreb
v v
vySetreni bilance prijmu a vydajt
v v
diagnoza stanoveni koncepce
b v
urceni lécby audit stavajiciho reseni
v v
recept doporucené reseni
v v
uzivani spoluprace na plnéni cild
v i

preventivni prohlidky Servis



Dum financnich jistot

Zabezpeceni Kapital na budouci
dlchodu vydaje a déti

Financovéni bydleni

Ochrana Zajisteni Zelezna

majetku prijmu rezerva




Optimalni cashflow domacnosti
Pravidlo 10-20-30-40
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Kratkodoba rezerva

Rezerva slouzi k pokryti kratkodobého vypadku prijmu (nemoc, Uraz, ztrata
zaméstnani) a nahodilych vydaji. Do této kategorie patfi napriklad platby na

sporici ucet apod.
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Zajisténi a Financ¢ni nezavislost

Zajisténi prijmu chrani zivotni Groven vasi i vasi rodiny pro pripad nemoci,
Grazu a amrti a umoznuje splnéni viech cild a potreb. Finanéni nezavislost
zahrnuje tvorbu a zhodnocovani dlouhodobého/strednédobého majetku
pro dosazeni dlouhodobych cil(, zajisténi dostateé¢nych prostredkd na rentu
atd. Do této vydajové kategorie patri napriklad platby zivotniho pojisténi,
platby do podilovych fond(, doplikového penzijniho spofeni apod.



30

Naklady na bydleni



40

Spotreba



Rezervy
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* Rozpocet uz sestavit umite, co ted???
e Stanovte si za cil idealni financni miry 10:20:30:40!!!

* 10 % rezervy
* 20 % aktiva a zabezpeceni budouciho prijmu
* 30 % maximalni podil dvérovych nakladu na celkovych vydajich
* 40 % spotreba



Co Vam muze pomoci regulovat vydaje
na spotrebu?

Meésicne sledovat prijmy a vydaje.
Neutracet za zbytecné veci.
Nenaletét trikim obchodnikl a nepodlehnout pokuseni kupovat.

i N

Kupovat s rozvahou podle predem pripraveného a promysleného
seznamu.

Nenakupovat s détmi.
Nekupovat na uveér.

Omezit stravovani v restauracich a v rychlém obcerstveni.



Uspory vs. rezervy

e Uspory = kumulované prebytky pfijm& domdcnosti nad jejimi
vydaji

* Planované uspory
* Pro ... udalosti
» Uspory na koupi nového auta, na dovolenou, vanoce...
e Uspory na stafi
* Uspory (finan&ni zdroje) na zaji$téni finanéni nezavislosti

e Zivotni rezervy
* Uspory pro ... udalosti



Zivotni rezervy

e Zivotni rezervy = &ast Uspor uréend pro pokryti
vydaju v pripadé neocekavanych udalosti a s tim
spojeneho vypadku prijmu

e ???Proc tvorit zivotni rezervy???

e Zachovani zivotniho standardu (Zivotni Urovné) domacnosti
e Zajisténi financnich zdroju pro neocekdvané udalosti



Druhy zivotnich rezerv

* Rezerva | — operativni
* Rezerva Il — takticka

* Rezerva lll — strategicka



Rezerva | - operativni

» Uéel (kdy éerpat rezervu): pfi neocekdvané udalosti s
financnim dopadem (oprava lednicky, pracky, auta)

* VlySe rezervy: ... domacnosti

* Pravdépodobnost cerpani: vyssi

* Pozadavek na vynos: nad miru inflace

* Pozadavek na riziko: nizké

* Pozadavek na likviditu: 2 — 5 dnu

* Vhodna investice pro tvorbu rezervy: ...



Rezerva |l - takticka

» Uéel (kdy erpat rezervu): pfi ztraté (zméné)
zamestnani, dlouhodobéjsi pracovni neschopnosti,
zahranicni stazi

* VlySe rezervy: ... domacnosti

* Pravdépodobnost cerpani: mala (nékolikrat za zivot)
* Pozadavek na vynos: stredni

* Pozadavek na riziko: stredni az vyssi

* Pozadavek na likviditu: 1 — 2 mésice

* Vhodna investice pro tvorbu rezervy: ...



Rezerva lll - strategicka

» Uéel (kdy éerpat rezervu): pfi trvalé pracovni
neschopnosti, tézkém urazu s trvalymi nasledky, trvala
invalidita, umrti

* VlySe rezervy: ... domacnosti

* Pravdepodobnost ¢erpani: velmi mala (0 — 1 krat za
zZivot)

* Pozadavek na vynos: vynos neni dulezity
* Pozadavek na riziko: nizké az stredni
* Pozadavek na likviditu: v pripadé potreby



Ktere rezervy vytvorit nejdrive?

_ Svobodny mlady muz | Rodina s malymi détmi

1. Nejnaléhavéjsi
2. Dosti naléhaveé
3. Naléhavé

4. Malo naléhavé
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Jak si vytvorit financni rezervu? Odlozte si
10 % z prijmu kazdy mesic!

Poradek ve financich

Pravidelnost a navyk je vice, nez vyse castky
Planujte, planujte, planujte

VySSi prijem nemusi znamenat vyssi vydaje
Mimoradné prijmy a odmeény

Rezerva neslouzi ke koupi spotrebic

Nesahejte na dlouhodoba aktiva

Cerpanou rezervu doplfite
Zacnéte hned

O N U A WDNhE

©

Zdroj: http://www.dfg.sk/skola_fg/financne_rady/ako_si_vytvorit_financnu_rezervu_odlozte_si 10 z prijmu_kazdy_mesiac/



Kalkulacka pro vypocet

https://www.penize.cz/kalkulacky/budovani-financni-rezervy
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Priklad

 Rodina Novych ma prumérné meésicni prijmy ve
vySi 40 000 KE a prumeérné meésicni vydaje
domacnosti ve vysi 34 000 Kc.

* Jak velkou rezervu by méli tvorit?

 Poradte rodiné konkrétni produkty pro tvorbu
zivotnich rezerv (podlozte tvrzeni vypocty).



Makroekonomika a realné investice
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Makroekonomicke vazby
* Inflace aspory

* |Inflace devalvace

 Devalvace inflace



Vazby

* Vztah inflace a uspor: inflace ma vzdy negativni dopad
na uspory. Inflace v kazdem pripade znehodnocuje
uspory.

* Vztah inflace a devalvace: zemé s vyssi inflaci ma ve
srovnhani se zemi s nizsi inflaci nevyhodu v tom, ze jeji
mena je touto vyssi inflaci vystavena riziku
znehodnoceni (riziku devalvace) ve vztahu k méné
zeme s nizsi inflaci. Inflace tedy vytvari prostor pro
devalvaci ve vysi inflacniho diferencialu (ve vysi rozdilu
inflaci mezi zemémi).

* Vztah devalvace a inflace: devalvace zdrazuje dovoz a
zlevnuje vyvoz. Devalvace mény zdrazenim
dovazeného zbozi vytvari inflacni tlaky. Velikost tohoto
tlaku je dana objemem dovazeného zbozi ve
spotrebnim kosi.



Makroekonomicke vazby

» Urokové sazby Gs
» Urokové sazby inflace
¢ UrOkOVé SaZby KU F'ZY (akcie, dluhopisu)

* |Inflace kurzy—



Vazby

Vztah arokovych sazeb a uspor: rust urokovych sazeb cini uspory
atraktivnejsimi. Proto rust urokovych sazeb vede k rustu
sporivosti domacnosti.

Vztah uspor a urokovych sazeb: zvySovani miry sporivosti
obyvatel (a tim zvySovani sumy uspor) vytvari prostor pro
snizovani urokovych sazeb bank.

Vztah mezi urokovymi sazbami a inflaci: ¢im vyssi jsou urokové
sazby v bankach, tim je atraktivnejsi ukladat sve uspory do bank.
Zvysovani urokovych sazeb tedy vede ke zvyseni miry sporivosti
obyvatel a snizuje spotrebu. Snizovani spotreby obyvatel snizuje
tlak na zvySovani cen — potlacuje inflaci. RUst Urokovych sazeb
tedy vede ke snizovani inflace.

Vztah meazi inflaci a trokovymi sazbami: rist miry inflace
zvyhodnuje spotrebu na ukor tvorby uspor. Aby banky zastavily
tento trend, jsou nuceny zvysovat své urokove sazby. Neboli: pri
rastu inflace rostou urokove sazby, aby vyrovnaly ztraty sporicich
domacnosti vyvolané zvysenou mirou inflace.



Vazby

* Rust urokovych sazeb vede k presunu volnych financénich
prostredku do bank na ukor kapitalového trhu. Aby kurzy akcii
a dluhopist vyrovnaly tuto vyssi vynosovou hladinu, musi
nabidnout také vyssi zhodnoceni. Vyssiho zhodnoceni dosahne
investor tim, ze koupi cenny papir za nizsi cenu, nez dosud.
RUst Urokovych sazeb tedy vede k poklesu kurzt akcii a
dluhopisu.

* Rust inflace vede k ristu Urokovych sazeb. Rostou-li Urokové
sazby, dochazi k poklesu kurzt cennych papirt. Ocekava-li se
tedy rust inflace, kurzy cennych papira (ceny akcii a dluhopist)
na toto ocekavani reaguji poklesem.



Realné investice

* Financni produkty nejsou jedinou moznosti, jak zhodnotit financni
prostredky.

* DalSimi moznostmi jsou investice do:
* nemovitosti,
e zlata,
e postovnich znamek,
* umeéni a starozitnosti,
* komodity.

 Tyto investice maji spolecné tyto znaky:
 vétSinou nizka likvidita (= delSi investi¢ni horizont),
* nutna odborna znalost,
* potrebny vyssi kapital,
* vedlejsi naklady (naklady spojené s Uschovou, pojisténim).



Realné investice

* zlato zmeénilo svou funkci (cena)

* nemovitosti investice x uzitny statek

° umeni, starozitnosti staré x soucasné umeni

* znamky velmi uzky trh (mala poptavka i nabidka)

* komodity spekulace na komoditnich burzach
(futures)

* Pro domacnosti okrajova investicni prilezitost.



Nemovitostl
* Vyhody

* Investice do nemovitosti Ize doporudit z duvodu diverzifikace
portfolia (vySe najmu v Ostravé je jen malo zavisla na vyvoji indexu
S&P).

* Tato investice nese zanedlouho po koupi pasivni prijem v podobé
najemného.

* Pasivni prijem je Casové omezeny jen zivotnosti nemovitosti.

* Hodnota nemovitosti se zvySuje v priméru na urovni inflace.



Nemovitosti
* Nevyhody

* Do tohoto druhu investice nelze, v pripadé pfimé investice, investovat
pravidelné.

* Pri koupi nemovitosti Ize dosahnout i vyrazné ztraty (nevhodna lokalita,
dopravni infrastruktura, nezaméstnanost).

sVvV/

* Obhospodarovani nemovitosti vyzaduje Cas a nékdy i silné nervy.

* Potrebny kapital je vétSinou tak vysoky, ze je nutné vyuzit dvéru. V
tomto pripadé je nakladem splatka uvéru, resp. placeny urok.

 INVESTICE DO NEMOVITOSTI NENi BEZRIZIKOVA (PFi
investovani do nemovitosti podstupuje investor vysoké
jedinecné riziko)



Zlato

Zlato je vyhledavanou investici v dobach nejistoty, je nejobdivovanéjSim
kovem.

Vlastnictvi zlata symbolizuje bohatstvi. Touha po jeho vlastnictvi dala
vzniknout zlaté horecce. Ze zlata byly vyrabény po mnoha staleti mince, bylo
tedy prostredkem smény. Je vysoce kujné, nelze falzifikovat, ma velmi
specifické vlastnosti.

Zlato lze koupit:

* ve slitcich,

* ve formé minci,

* cenného papiru,

e Sperku.

Investice do zlata v sobé nese velké jedinecné riziko.

Zlato je obchodovano v americkych dolarech a cesky investor tak nese i
menove riziko.



Zlato

* Co lze ocekavat od investice do zlata?

* Oproti vSeobecné prijimanému nazoru nelze investici do zlata
oznacit jako spolehlivou ochranu proti inflaci. Vynos investice
nepokryva na dlouholeté periodé inflaci (i pres znacny rust ceny
zlata v poslednich letech).

e Zlato je volatilni investicni instrument. Jestlize investor investovat do
zlata zacatkem roku 1979, jesté ani dnes by nebyl ,na svém® Po
zapocteni inflace je ztrata jesté vétsi (1 dolar v roce 1979 mél
nepochybné vyssi kupni silu nez ma dolar v roce 2007).



Zlato, inflace, akcie a dluhopisy -
USA
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Postovni znamky

* Lze koupit v aukcich, na burzach a specializovanych obchodech.
* Hrozi zde koupé padélku a tim vysoka financni ztrata.

* Nevyhodou je také velmi uzky trh (omezena nabidka i poptavka, t;j.
pocet sbératell znamek).

* Nejvice zadané znamky jsou z USA, VB jejich byvalych kolonii, starych
némeckych statu a dalSich rozvinutych zemi.

* Priklady zadanych znamek - Saska trojka, Rakouskée Merkury, Modry a
Oranzovy Mauricius (nejvzacnéjsi).
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Umeéni a starozitnosti

* Riziko koupi padélku ¢i kradeného predmétu. Nevyhodou jsou
vysoké naklady na uschovu, pojisténi, znalecka ocenéni a
atesty pravosti.

* Investice do umeéni lze rozdélit na staré a soucasné. Staré
umeni je provereno casem, je zname a spolehlivéji ocenéné
(nizSi vynosy i riziko ztraty).

* Opakem je investice do uméleckych dél zijicich autort
(mnohem vyssi riziko ztraty, mozné vyssi vynosy).



V

INO

Strednedoba az dlouhodoba, tj. minimalne 5 let, u velmi
kvalitnich vin potom spise 10-15 let.

Co ovlivnuje cenu?

- jakost, ro¢nik, puvod, dostupnost na trhu, pfipadné i to, zda vino
obdrzelo néjaké ocenéni.

Pri spravném vybéru se vynos muze pohybovat kolem 10 -
15 % rocne, pfi velmi dobrém nakupu muze dosahnout i 30
% rocne.

Nutné pocitat s dodatecnymi naklady na ulozeni vina.

Ceska vina (moravskd vina) — veltlinské (archivace 1 - 4
roky), sauvignon grchivace 3 - 7 let), chardonnay (5 - 10
let), frankovka nebo rulandské cervené.

U zahranicnich vin patfi mezi nejvice cenena - vina z oblasti
Bordeaux, cervené burgundské nebo archivni portske.



Komodity

* Kratkodobé vykyvy kurzu jsou vétSinou nepredvidatelné a na
dlouhodoby trend se (na rozdil od akcii a dluhopisu) nelze
spoléhat.

* Investici do komodit |ze spiSe oznacit za spekulaci.

* Lze obchodovat nejcastéji pomoci terminovych kontraktu
(opce a futures).

* Investice do zlata, znamek, umeéni a komodit jsou pro
domacnosti spise okrajova investicni prilezitosti.

* Investice do zlata, minci, postovnich znamek, vina a uméni
Ize oznacit spise za zalibu nez za vhodnou soucast portfolia
vétsiny domacnosti.



Clenéni komodit

1. ,Hard”

 Energetické - ropa Brent, nafta, uhli, plynovy olej, topny olej, zemni
plyn, bezolovnaty benzin.

* Kovy - primyslové (hlinik, chrom, méd, olovo, rtut, nikl, selen, cin,
titan, zinek) a vzacné (zlato, iridium, palladium, platina, osmium,
rhodium, stfibro, ruthenium).

2. ,Soft”

 Netrvanlivé - kava, kakao, bavlna, pomerancovy dzus, kaucuk, cukr,
hedvabi, drevo, vina.

 QObilniny a lusténiny - fazole Adzuki, jeCcmen, repka, kukurice, proso,
oves, olejniny, ryze, Cervena psenice, zito, Cirok, sojoveé boby, séjova
moucka, psSenice.

 Hospodarska zvirata - Zivy skot a prasata nebo ruzné ¢asti porazenych
zvirat.




Vyhody realnych investiC ...

podminek)

Zajisténi proti inflacnimu znehodnoceni
Diverzifikace rizika v portfoliu

Zajisténi proti politickému riziku
Dosazeni kapitalového zisku

Umeélecké, sbératelské nebo osobni zazitky



Nevyhody realnych investic

Vysoké transakcni naklady

Neexistence likvidniho a efektivniho trhu
Zadny penézni diichod

Vynosova mira znacneé kolisa

Alternativni moznosti mohou prinaset vyssi vynos



Zachovat se racionalné

EMOCIONALNI
NAKUP

Ausim Koupit -
Musim koupit, Jo nic, ono se to

vynasi tol"

EMOCIONALNI
PRODEJ

neni vubec jednoduché

«MNo, nekup to. Zkusim to jesté jednou.” l /
r

MoZng, Zze jsem mél

UZ bych byl
skoro na svym." chvili potkat, ale je to

|ejich vina."

BN Ono to stoupa.

8 Ono to zas |

| stoupal” BB
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*Dékuji za pozornost



