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Priklad €. 1 — samostatny A%
UNIVERZITA

Z. dostupnych zdroju
vyhledejte rozdil mezi cold vs
warm vs hot lead.
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Pf‘iklad é. 2 - f‘e§en}7 SLEZSKA%

UNIVERZITA
oBeH:

ODNE PODNIXATELSKA
FAKULTA ¥V KARVINE

Zaved’te do systému potencialni prilezitost v
nasledujici podobé€: Petr Novak pracujici ve
spoleCnosti Castorama jako prodejni manazer,
email petr.novak@seznam.cz, statut
potencialni ptilezitosti klasifikujeme jako
novou.
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mailto:petr.novak@seznam.cz

Pf'iklad é. 2 - f‘e§eny SLEZSKA%

UNIVERZITA
oBeH:

ODNE PODNIXATELSKA
FAKULTA ¥V KARVINE

Petrovi jste nepredstavovall Vasi
spole¢nost ani produkt, nicmeng¢ vite, ze
firm¢ ve ktere pusobi mate co nabidnout.
Na zaklad¢ tohoto popisu ohodnot’te
danou potencialni prilezitost.
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Priklad €. 3 — samostatny A%
i g

Rozmyslete a diskutujte
vyznam policka ,,LLead Status*
pr1 zakladani potencialni
prilezitosti.
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Priklad ¢. 4 — samostatny m%

Definujte a pridejte novy statut
,ZAssigned* pro pole ,,Lead
status*. Tento nasledné vlozte
mez1 ,,New* a ,, Working*.
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Pf'iklad é. 5 - f‘e§eny SLEZSKA%

UNIVERZITA
oBCH

BCHODNE PODNIXATELSKA
FAKULTA ¥V KARVINE

Pridejte do SalesForce dalSiho uzivatele
a prifad’te mu potencialni prilezitost Petr
Novak. Nasledné zménte stav potencialni
prilezitosti na ,,Assigned* a naplanujte
emailovou komunikaci mezi Petrem
Novakem a Petrem Novym na budouci
tyden.
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Priklad €. 6 — reSeny %
SN RZITA

What 1s System Architecture?

https://www.youtube.com/watch?v=-
NMg6yFJrlQ&list=WL&1ndex=99&
t=348s
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Priklad €. 7 — reSeny

Service—Oriented Architecture

https://www.youtube.com/watch?v=
- dFJOSR-
aFs&list=WL&1ndex=100&t=173s
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Pf'iklad é. 8 - f‘e§en}7 SLEZSKA%

UNIVERZITA
oBeH:

ODNE PODNIXATELSKA
FAKULTA ¥V KARVINE

Definujte ,,Guidance for success
pro statut ,,Assigned* v procesu
zpracovani potencialnich prilezitosti.
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Priklad ¢. 9 — reSeny

Konverutje potencialni
prilezitost Petr Novak v ucet a
kontakt v systemu SalesForce.
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Priklad ¢. 10 — reSeny mm%

UNIVERZITA

'HODNE PODNIXATELSKA
mxm.'m ¥ KARVINE

Vytvorte prilezitost pro pravé
konvertovany ucet Castorama v podob¢
propagacnich materialii. Jedna se o novy
typ businessu. Prodej chcete realizovat
do 4. 8. tohoto roku a prozatim jste ve
stavu potreby analyzy dodavky.
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Priklad ¢. 11 — reSeny

Definujte emailovou kampan
pro prilezitost ,,Dodavka
propagacnich materialu®.
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Priklad ¢. 12 — samostatny “%

Dle vlastniho vybéru zaved’te
do systemu potencialni
prilezitost a nasledné tuto
konvertujte v uCet, kontakt a
prilezitost.
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