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CiL SEMINARE SLEZSKA %

UNIVERZITA

1. Procviceni vypocti zaméfenych na odhad
objemu prodeje

2. ProcviCeni prezentace a argumentace
studentu  pif1  predneseni  vystupu
Z praktického prikladu a jejich nasledné
diskuzi (cviceni ,,Virtualni maloobchod*)




PLAN PRODEJE U ZAVEDENE MOJ — APLIKACE %
METODY ANALYZY CASOVE RADY

UNIVERZITA
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Jaka jsou vychodiska pro
vypocet planu prodeje u

zavedene MOJ v pripadé pouZziti

Trzby minul¢ho roku
Trend
Hospodartsky cyklus
Sezonnost

metody analyzy Casove fady?

Vzorec vypoctu:
MO, _MO,,; ,,. trend +/- HC
nebo MO, _ MO ; « I+ |




VYPOCET PLANU PRODEJE - ZAVEDENA MOJ %

UNIVERZITA

OOOOOOO E PODNIKATELSKA
FAKULT. ARVINE

Vypocitejte objem prodeje mobilnich telefoni U zavedené

maloobchodni jednotky pro prosinec 2020, kdyz vite nasledujici udaje:

» V roce 2019 prodala maloobchodni spole¢nost 1 523 652 mobilnich telefon.

» V letosnim roce ma Vv planu tato spole¢nost redukovat nerentabilni typy mobilnich
telefontl, ¢imzZ se sniZi trzby cca o 1,5%.

» Odhad vyvoje dle hospodaiského cyklu naznacuje zvyseni prodeje o 1%.

» SezoOnni index pro mésic prosinec je 1,4.




VYPOCET ZADANI @

UNIVERZITA

1) Trend

MO,,= MOyo*l;

MO,,=1 523 652 * 0,985

MO,,"= 1500 797,22 mobilnich telefoni

2) Hospodarsky cyklus

MOy =MOy ™ I

MO,, "= 1500 797,22 * 1,01

MO,," "= 1 515 805,19 mobilnich telefont

3) Sezonnost

Primérny mésiéni prodej: MO =1 515 805,19/ 12 - MO= 126 317,10 mobilnich telefonti
M¢sic prosinec: 126 317,10 * 1,4 = 176 843,94 mobilnich telefonti

Odpovéd’
Za cely rok planuje firma prodat cca 1 515 805 mobilnich telefont. Odhad prodanych
mobilnich telefont v prosinci se pohybuje kolem 176 844 mobilnich telefond.




VYPOCET PLANU PRODEJE - ZAVEDENA MOJ @

UNIVERZITA
OOOOOOO E PODNIKATELSKA
FAKULTA V KARVINE

Vypocditejte objem prodeje zbozi maloobchodni prodejny s

potravinami pro listopad 2020, kdyz znate nasledujici udaje:

» V roce 2019 prodala maloobchodni prodejna s potravinami zbozi za 150 mil. K¢.

» Management planuje zmény vV obchodnim provoze, které se pravdépodobné promitnou v

narustu trzeb 0 2%.

» Hospodarsky cyklus roku 2020 dle o¢ekavani bude znamenat priblizny rast cca o 1%.

» Sezonni index pro mésic listopad je 1,2.




VYPOCET ZADANI @

UNIVERZITA

1) Trend

MO,,= MOyo*l;

MO,,= 150 000 000*1,02

MO,, = 153 000 000 K¢

2) Hospodarsky cyklus

MOy "=MOy ™ I

MO,,"'= 153 000 000*1,01

MO,,"'=154 530 000 K¢

3) Sezénnost

Primérny mési¢ni prodej: MO= 154 530 000/12 - MO=12 877 500 K¢
Mésic listopad: 12 877 500 * 1,2 = 15 453 000 K¢

Odpovéd’
Za cely rok planuje firma prodat zbozi za cca 154 530 000 K¢. Odhad objemu prodeje
v listopadu je 15 453 000 K¢.




PLAN PRODEJE U NOVE ZRiZENE MOJ s

UNIVERZITA
OOOOOOO E PODNIKATELSKA
TA V KARVINE

;o 1) Vymezeni zajmové spadové oblasti
Jaka RIS (pomoci akcniho radia)
V}'/ChOdiSka pro 2) Odhad planu prodeje (pomoci
V}'/pOéet plému praumérneho spotiebniho V}"d.aj c,
odhadu kupni sily a miry realizace
vydajli obyvatelstva, konkuren¢nich

prodeje u nove
ziizené MQOJ? podminek, ¢1 analogie jinych

prodejen)

Vzorec vypoctu:
MO =0 V., lur-! ks - podil konkurence




VYPOCET PLANU PRODEJE — NOVE ZRIZENA MOJ %

UNIVERZITA

OOOOOOO E PODNIKATELSKA
FAKULT. ARVINE

Vypocitejte ocekavany maloobchodni obrat pro nové zamyslenou

maloobchodni jednotku, kdyz vite nasledujici udaje:

» Obyvatelstvo ak¢niho radia je 25 000.
» Primérny spotiebni vydaj je 560 K¢&.

» Index miry realizace vydaji obyvatelstva je ve vysi 1,2.

» Index kupni sily je 1,3.




VYPOCET ZADANI %

UNIVERZITA
P

MO, = Oy * Vo * lyr ™ lis

MOt = 25000 *560 *1,2*1,3

MOt = 21 840 000 K¢

Odpovéd
Ocekavany maloobchodni obrat bude ve vysi cca 21 840 000 K¢.




PRAKTICKE CVICENI — VIRTUALNI MALOOBCHOD %
SLEZSKA

UNIVERZITA

Tymova prace: po 2 — 4 studentech |  iTormooomemm oo | oncronwt rooummissd

|
|
Predpokladana ¢asova narocnost: !
|

» Zpracovani: 20 minut oty AR |

V tymu si preftete zadani, nasledné diskutujte nad nasledujicimi otdzkami a piipravte Si odivodnéni
svého navrhu.

1.
2.

Jaky produkt budete online prodavat? Proc?

Budete pottebovat dalsi sklad? Pokud ano, kde jej umistite? Budete potifebovat vydejnu?
Pokud ano, kde ji umistite? Budete objednavky rozvazet sami nebo vyuzijete
outsourcingu? Do jakych lokalit budete rozvazet?

Bude soucasna personalni kapacita dostacujici? Kolik a jaké pracovniky budete muset
nabrat do firmy, aby mohl byt Vas navrh realizovan?

Jaké naklady budou spojené s realizaci Vaseho navrhu? Wyjmenujte vSechny naklady,
kter¢ se S navrhem poji.

Jaké trzby odhadujete pro rok 2023? Celkové i jednotlivé za zavedenou MOJ a noveé
planovany zptisob prodeje.




DISKUZE K PRAKTICKEMU CVICENI — VIRTUALNI %
SLEZSKA

MALOOBCHOD

Predpokladana ¢asova narocnost: FAROLTAY ARV
» 10 minut




Mate dotazy?
©

D¢kuj1 za pozornost
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