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Priklad €. 1 — samostatny mm%

UNIVERZITA
oBeH:

ODNE PODNIXATELSKA
FAKULTA ¥V KARVINE

Zaved’te do systému potencialni prilezitost v
nasledujici podobé€: Petr Novak pracujici ve
spoleCnosti Castorama jako prodejni manazer,
email petr.novak@seznam.cz, statut
potencialni ptilezitosti klasifikujeme jako
novou.
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mailto:petr.novak@seznam.cz

Priklad ¢. 2 — samostatny A%

Definujte a piidejte novy statut
,,ZAssigned* pro pole ,,Lead
status““. Tento nasledné vlozZte
mez1 ,,New" a ,,Working*.
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Priklad €. 3 — samostatny mm%
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Pridejte do SalesForce dalSiho uzivatele
a prifad’te mu potencialni prilezitost Petr
Novak. Nasledné zménte stav potencialni
prilezitosti na ,,Assigned* a naplanujte
emailovou komunikaci mezi Petrem
Novakem a Petrem Novym na budouci
tyden.

3/7



Priklad €. 4 — samostatny %
i g

Definujte ,,Guidance for
success™ pro statut ,,Assigned*
V procesu zpracovani
potencialnich prilezitosti.
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Priklad ¢. S — samostatny m%

Vytvoite emailovy vzor
(template) pro nove potencialni
prilezitosti. V emailu vyuzijte
vhodn¢é proménne vztahujici se k
prijemci a odesilateli emailu.
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Priklad €. 6 — samostatny mm%
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Everything Facebook revealed about
Metaverse in 11 minutes

https://www.youtube.com/watch?v=gEIl{l
obuw4g
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Priklad €. 7 — samostatny mm%
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Rozd¢lte se do skupin. Nasledné ve
skupinach zpracujte pripad uziti
vyuziti uméle inteligence pro
zlepSeni workflow Vami vybrancho
procesu.
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