6.1 Lean Canvas Popis - ' s Datum

Problém Reseni Unikatni nabidka Neférova vyhoda Zakaznici

Jake jsou 1-3 nejpalcivejsi problémy Jake vlastnosti vaseho produktu fesi hodnoty Co vam nemuze nikdo snadno zkopirovat nebo si to Kdo jsou vasi zakaznici, resp. uzivatelé?
vasich zakazniki? problémy vasich zakaznik(? ) ; T koupit? Pro€ byste to méli délat zrovna vy?
Cim upoutate pozornost? V &em jste jini?

Jaka je vysledna hodnota pro zakaznika?

Indikatory Cesty k zakaznikiim

Co pro vas znamena uspéch a jak jej budete Jak se dostanete ke svym zakaznikim?
méfit? Jaka daldi ¢isla jsou pro vas ted dulezita
(akvizice, aktivace, loajalita, trzby, doporuceni)?

Existujici alternativy Srozumitelny opis Prvni viastovky

Jak zakaznici fesi své probléemy dnes?

Jak jednodude opiSete vase FeSeni pomoci S kym muzete zacit nejdfive?
jiz existujicich?

Struktura nakladu Cenovy model

Za co budete platit a kolik? Jaké jsou vaSe fixni a variabilni naklady? Jak nacenite vase fedeni problému?

@ Lean Canvas vytvoril Ash Maurya. Je distribuovdn pod licenci CC BY-SA 3.0. Prelozili Jan Vesely a Petra Hdjkovd. Online kurz zdarma na www.leancanvas.cz. Diky Honzo! Kam ddl.. Bz



