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CÍLE SEMINÁŘE

1. Seznámení se s požadavky na absolvování 

předmětu

2. Získání informací k vyhotovení semestrální 

práce - požadavky, struktura, termíny 

odevzdání

3. Rozdělení studentů do týmů



ZÁKLADNÍ INFORMACE

Vyučující seminářů: Ing. Radka Bauerová, Ph.D.

Kancelář: B 301

E-mail: bauerova@opf.slu.cz

Konzultační hodiny: úterý 15:30 – 17:00

středa 11:25 – 12:10
Konzultace mohou po předchozí domluvě (e-mail, chat 

v Teamsech) proběhnout také prostřednictvím MS Teams.

Jaký bude obsah seminářů? 

Diskuze k případovým studiím a vypracovaným úkolům. 

Procvičování znalostí z přednášek pomocí testových cvičení. 

Prezentování semestrální práce s následnou diskuzí.



POŽADAVKY NA ÚSPĚŠNÉ ABSOLVOVÁNÍ PŘEDMĚTU

1. Vypracovat semestrální projekt

2. Absolvovat závěrečnou zkoušku

3. Účastnit se seminářů v rozsahu alespoň 50 %,

kde je zapotřebí se aktivně zapojovat do

vypracování úkolů a diskuzí nad případovými

studiemi

70

20

10

Písemná zkouška

Body za prezentaci vypracovaného zadání

Body za aktivní účast na seminářích

Celkově možnost získat 100 bodů, 

pro úspěšné absolvování předmětu 

nutno získat minimálně 60 bodů.



POŽADAVKY NA 

SEMESTRÁLNÍ PRÁCI



SEMESTRÁLNÍ PRÁCE - ZAMĚŘENÍ

Téma SP: Obchodní operace ve firmě Marlenka

Cíl: Cílem semestrální práce je představit výsledky

z provedené analýzy vybraných obchodních operací ke

kterým dochází ve firmě Marlenka a navrhnout jejich

optimalizaci.

Celkem 7 týmů po 3 studentech



SEMESTRÁLNÍ PRÁCE - POŽADAVKY

Odevzdání: elektronicky v PowerPointu do IS → odevzdávárna

„Semestrální práce“. SP odevzdává pouze jeden člen z týmu! Práci

pojmenujte zkratkou SP a příjmením členů týmu, kteří se na SP

aktivně podíleli.

➢ například takto: SP_Holmes_Watson_Hudsonová

Výsledky pouze formou představení pomocí PowerPointu,

nesepisujte seminární práci ve Wordu.

Obsah semestrální práce je upřesněn v rozpisech podle toho,

jakou konkrétní oblast pro zpracování si zvolíte.



JAK SE PŘIHLÁSIT NA TÉMA SEMESTRÁLNÍ PRÁCE?



TERMÍNY ODEVZDÁNÍ A PREZENTACÍ SEMESTRÁLNÍ 

PRÁCE

Termín odevzdání SP do IS

➢ Vždy 1 den před termínem prezentace výsledků

semestrální práce

Termín prezentace SP

➢ Na posledních čtyřech seminářích se bude konat závěrečná

prezentace hlavních poznatků ze semestrální práce

a diskuze. Každý tým bude prezentovat 2x - nejprve

představení výsledků z analýzy a následně o týden později

zpracované návrhy.



TERMÍNY ODEVZDÁNÍ A PREZENTACÍ SEMESTRÁLNÍ 

PRÁCE

VÝSLEDKY Z ANALÝZ

10.4. - Představení výsledků zkoumání v rámci těchto témat:

Marketingový mix a strategie trhu, Obchodní jednání

a mezinárodní rozměr, Řízení rizik, Optimalizace prodejních

a nákupních procesů

17.4. - Představení výsledků zkoumání v rámci těchto témat:

Finanční operace a platební styky, Logistika a distribuční

strategie, Elektronický obchod a digitalizace

NÁVRHY

24.4. - Představení návrhů u těchto témat: Marketingový mix

a strategie trhu, Obchodní jednání a mezinárodní rozměr, Řízení

rizik, Optimalizace prodejních a nákupních procesů

15.5. - Představení návrhů u těchto témat: Finanční operace

a platební styky, Logistika a distribuční strategie, Elektronický

obchod a digitalizace



TERMÍNY ODEVZDÁNÍ A PREZENTACÍ SEMESTRÁLNÍ 

PRÁCE

VÝSLEDKY Z ANALÝZ

17.4. - Představení výsledků zkoumání v rámci těchto témat:

Marketingový mix a strategie trhu, Obchodní jednání

a mezinárodní rozměr, Řízení rizik.

24.4. - Představení výsledků zkoumání v rámci těchto témat:

Optimalizace prodejních a nákupních procesů, Finanční operace

a platební styky, Logistika a distribuční strategie, Elektronický

obchod a digitalizace.

NÁVRHY

15.5. - Představení návrhů u těchto témat: Marketingový mix

a strategie trhu, Obchodní jednání a mezinárodní rozměr, Řízení

rizik, Optimalizace prodejních a nákupních procesů, Finanční

operace a platební styky, Logistika a distribuční strategie,

Elektronický obchod a digitalizace.

Změněno z důvodu státních 

svátků ve dnech 1. 5. a 8. 5.



ROZDĚLENÍ DO TÝMŮ



Děkuji za pozornost

☺

Máte dotazy?


