Nazev produktu/zajezdu

Slozeni tymu



Obsah prezentace

* 1 denni vylet — konkrétni nazev
* Vikendovy pobyt — konkrétni nazev



* U obou typu bude popis cilové persony, tedy toho, pro koho je
produkt urceny, téch muze byt i vice

* Popis produktu vcetné orientacniho casového harmonogramu

* Cena a co cena zahrnuje (bez kalkulacniho vzorce, ten bude soucasti
Word documentu.

e U vikendového produktu navic — ubytovaci sluzby, stravovaci sluzby,
jak budou reseny presuny mezi jednotlivymi misty.

* Jak se budou realizovat rezervace a jak budou nastaveny platebni
podminky.

* Jak budou produkty komunikovany (on-line x offline prostredi).



Pravidla uspesne prezentace

* Pouze opérny text
e Zlaté pravidlo 7 — max. 7 radkd na jednom slidu
* Méneé je nékdy vice — animace v ramci snimku, barevné provedeni.

* Fotky, obrazky jsou vitany

* To jestli budete prezentovat nejdrive jednodenni vylet od A az do Z,
nebo predstavite oba produkty a pak se budete vénovat rezervaci,
platbam a komunikaci je na Vas.

* Nejste limitovani pocty slidu, ale casem, ktery bude v rozmezi 12 — 15
minut. Nedodrzeni casového limitu bude zohlednéno pri hodnoceni.



