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Cilem financniho poradenstvi je

analyzovat Vasi financni situaci, navrhnout optimalni reseni a pomoci
Vam pri realizaci financniho planu.

Poradce by meél vystupovat jako nezavisly odbornik, ktery doporucuje
takové produkty, které odpovidaji Vasim potrebam a cilim.



Hlavni oblasti financniho poradenstvi

* sprava osobnich i firemnich financi

* financni planovani a tvorba rozpoctu
* investovani a sprava portfolia
 pojisteni osob a majetku

* feseni uverovych potreb

* sporeni a priprava na duchod

Moderni financni poradenstvi se zaméruje také na edukaci klientu a
zvysovani jejich financni gramotnosti.



Podstata financniho poradenstvi

* Financni poradenstvi je systematicka Cinnost, jejimz cilem je optimalizace
hospodareni s financnimi prostredky. Vychazi z individualnich potreb
klienta a jeho zivotni situace.

* Poradce nejprve provadi analyzu pfijmu, vydaju a majetkove situace
klienta. Na zaklade zjistenych informaci navrhuje konkretni financni plan —
soubor kroku, jak efektivné spravovat a rozmnozovat financni prostredky.

* Financni plan obvykle zahrnuje doporuceni v téchto oblastech:
e tvorba a sprava rozpoctu

e zajisténi rizik (pojisténi)

* fesSeni bydleni a uveéru

* investice a tvorba rezerv

* priprava na duchod



Vyznam financniho poradenstvi v
soucasnosti

V dnesni dobé celi jednotlivci i firmy celé rade vyzev:
* vysoka inflace

* rostouci urokové sazby

e promeénlivé ceny energii

* nejistota na investicnich trzich

* Soucasny trend klade duraz na individualni pristup a dlouhodobou
spolupraci poradce s klientem. V CR roste diraz na regulaci trhu
finan¢niho poradenstvi — dohliZi na néj Ceska narodni banka (CNB) a
plati prisné etické normy (napr. MiFID Il).



Moderni finanCni poradenstvi vyuziva take
digitalni nastroje:

* online financni planovace
* mobilni aplikace pro spravu financi
* robo-poradenstvi (automatizovana doporuceni)



Vyznam analyzy pfijmu a vydaju

Zakladnim krokem ve finanénim poradenstvi je analyza pfijmu a vydajl
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vytvorit podklady pro sestaveni rozpoctu a financniho planu.
* Prijmy a vydaje délime:

* Pravidelné (napr. mzda, renta, najemné, splatky hypotéky)
* Nepravidelné (napr. bonusy, dédictvi, mimoradné vydaje)



Postup analyzy

Sestaveni prehledu pfijma (mésicné/rocné)
Evidence a kategorizace vydaju
nezbytné vydaje (bydleni, energie, potraviny)
volitelné vydaje (zabava, cestovani)
Zhodnoceni rozdilu mezi prijmy a vydaji
prebytek - moznost tvorby rezerv a investic

deficit & nutnost Uspor a zmeény strategie



Nastroje pouzivané ve financnim
poradenstvi

* Rozpoctové tabulky (Excel, Google Sheets)
* Mobilni aplikace na sledovani vydaju
* Online nastroje bank a fintech spolecnosti

* Analyza prijmu a vydaju je zakladem kazdého kvalitniho financniho
planu. Bez této analyzy nelze odpoveédné doporucovat uvérove,
sporici ani investicni produkty.



Podstata financniho planovani

* Financni planovani je klicovou soucasti financniho poradenstvi. Jedna
se o0 systematicky proces, jehoz cilem je efektivne ridit osobni nebo
firemni finance a dosahovat stanovenych financnich cilu.

 DuleZitou roli hraje individudlni pfistup — kazdy klient ma jiné
potreby, priority a financni moznosti.



Hlavni cile financniho planovani 1/2
Zajisteni financni stability

vyrovnany rozpocet

tvorba rezerv

Ochrana majetku a prijmu
vhodné pojisténi osob a majetku

Zajisteni budoucich potreb
financovani bydleni
priprava na duchod
vzdéelani déti



Hlavni cile financniho planovani 2/2

Zhodnocovani volnych financnich prostredku
investice podle profilu klienta
diverzifikace portfolia

Financni nezavislost a svoboda

dosazeni situace, kdy prijmy z majetku pokryji Zivotni potreby



Trendy ve financnhim planovani

* Financni plan jako zivy dokument — pravidelna aktualizace
* VVyuziti aplikaci pro automatizaci spravy rozpoctu

* Rust vyznamu ESG investic (environmentalni, socialni a spravni
odpovédnost)

* Duraz na vzdélavani klienta a prevenci financni negramotnosti



Vyznam financni nezavislosti

* Financni nezavislost predstavuje stav, kdy ma jednotlivec dostatecné
financni prostredky na pokryti svych zivotnich potreb bez nutnosti
aktivniho pracovniho prijmu.

* Jedna se o dlouhodoby cil financniho planovani, jehoz dosazeni
vyzaduje systematickou spravu financi, investovani a tvorbu pasivnich
prijma.



Klicove principy dosazeni financni
nezavislosti

Pravidelné sporeni a tvorba financnich rezerv

Vhodné investovani volnych prostredkt

Diversifikace prijmu a aktiv

Omezeni zadluzeni a kontrola vydaju

Vyuzivani financnich produkti podporujicich dlouhodobé cile

i kW

penzijni sporeni
investicni zZivotni pojisténi (pokud dava smysl a prispiva zaméstnavatel)

nemovitosti a cenné papiry



Financni svoboda

* Financni svoboda je vyssi stupen financni nezavislosti. Nejde jen o
zabezpeceni zakladnich potreb, ale také o moznost realizovat své
zivotni cile bez financnich omezeni.

* Dulezité je vytvorit takovy objem majetku, ktery bude generovat
pasivni prijmy prevysujici bézné zivotni naklady.



Vyznam rozpoctu v osobnich a firemnich
financich

* Rozpocet predstavuje zakladni nastroj financniho planovani. Pomaha
mit pod kontrolou prijmy a vydaje, odhalit zbytecné naklady a
efektivné planovat vyuziti volnych prostredku.

* Rozpocet je vhodné sestavovat pravidelné (mésicné€, rocné) a
prizpUsobovat jej aktudlni situaci.



Postup sestaveni rozpoctu

Prehled vsech pfijmu
mzdy, podnikani, pronajem, pasivni prijmy

Evidence vSech vydaju
fixni vydaje (najem, hypotéka, energie)
variabilni vydaje (jidlo, doprava, zabava)

Vyhodnoceni bilance
kladné saldo = prostor pro tvorbu rezerv a investice

zaporneé saldo - nutnost Uspor nebo zvyseni prijmu



Tvorba financnich rezerv

* Tvorba rezerv je zasadni pro zvladani neocekavanych udalosti (ztrata
zamestnani, nemoc, oprava majetku). Doporucena vyse rezerv se
pohybuje mezi 3—6 mésicnimi prijmy domacnosti.

* Rezervy délime:

e Kratkodobé (hotovost, sporici ucet)

e Strednédobé (terminované vklady, investi¢ni fondy s nizkym rizikem)
* Dlouhodobé (investice do akcii, nemovitosti)



Financni matematika jako nastroj financniho
poradenstvi



Uloha finanéni matematiky

* Financni matematika predstavuje klicovy nastroj kazdého financniho
poradce. Umoznuje presné vyhodnocovat rizné financni situace,
porovnavat nabidky finan¢nich produktu a planovat investice i Uvéry s
ohledem na ¢asovou hodnotu peneéz.

e Zakladnim principem je fakt, ze hodnota penéz v case se meni —
zejmeéna vlivem inflace a moznosti investovani.



Hlavni oblasti vyuziti financni matematiky

Vypocet soucasné hodnoty (PV — Present Value)
Urcuje, jakou hodnotu ma budouci prijem nebo vydaj k dnesnimu dni.

Vypocet budouci hodnoty (FV — Future Value)

Odhaduje, jakou hodnotu bude mit soucasna investice v budoucnu pfri
urcité urokové mire.

Vypocet splatek Gvéru

Urceni vyse mesicni splatky v zavislosti na vysi uveru, dobé splatnosti a
urokove sazbé.



Vypocet efektivni urokové sazby

Slouzi k porovnani vyhodnosti ruznych dvérovych a spoficich
produktu.

Hodnoceni investi¢nich projektu

Vypocet Cisté soucasné hodnoty (NPV), vnitrniho vynosového
procenta (IRR) nebo doby navratnosti investice.



Vyznam pro praxi financniho poradce

Poradce musi umeét vysvétlit klientovi vysledky vypoctu a jejich
prakticky dopad na jeho financni situaci.

Financni matematika pomaha odhalit nevyhodné nabidky a podporit
kvalifikované rozhodovani klienta.



Soucasna hodnota investice (Present
Value — PV)

e SouCasna hodnota predstavuje Castku, kterou je treba dnes investovat, aby
pfi daném uroku dosahla v budoucnu pozadovane hodnoty.

* Pouziva se napriklad pri planovani investic, sporeni na dichod nebo
hodnoceni navratnosti projekta.

* VVzorec pro vypocet:
PV=FV/(1+r)"
kde:

 FV = budouci hodnota
e r = Urokova sazba

* n = pocCet obdobi



Budouci hodnota investice (Future Value
- FV)

* Budouci hodnota vyjadruje, kolik budou soucasné financni prostredky
mit v budoucnu pri dané urokoveé sazbé.

* Pouziva se pri zhodnocovani kapitalu, investovani nebo planovani
sporeni.

* \/zorec pro vypocet:
FV=PVx(1+r)"
kde:

PV = soucasna hodnota
e r = Urokova sazba
* n = pocCet obdobi



Vypocet cash flow

e Cash flow (penézni toky) predstavuje prehled vsech prijmu a vydaju v
urcitém obdobi.

Ve financnim poradenstvi je dulezité umét:
 vypocitat Cisté cash flow (rozdil mezi prijmy a vydaiji)
* naplanovat cash flow do budoucna

e zohlednit inflaci a casovou hodnotu penéz

* \lypocet cash flow je zasadni pri sestavovani financniho planu,
planovani investic a hodnoceni financni stability klienta.



Hodnoceni uvérovych produktu

* Financni matematika umoznuje porovnavat rlizné nabidky uvéru
nejen podle Urokové sazby, ale také podle celkovych nakladu, které s

uverem Souvisi.
e DUlezitym ukazatelem je:

* RPSN (rocni procentni sazba nakladu) — zahrnuje vSechny naklady
spojené s uveérem (poplatky, pojisténi apod.)

* Poradce musi klientovi ukazat nejen vysi splatky, ale také celkovée
preplaceni uvéru a doporucit optimalni délku splatnosti.



Hodnoceni depozitnich produktu

U spoficich a investi¢nich produktu je treba porovnavat:
* urokové sazby

* poplatky

* danové zatizeni vynosu

* realné zhodnoceni po zohlednéni inflace

Pouziva se vypocet efektivniho uroku a zhodnoceni za urcité obdobi.



Hodnoceni pojistnych produktu

* Financni matematika umoznuje spocitat:

* vySi pojistného v zavislosti na pojistné castce a dobé trvani pojisténi
* naklady na pojisténi v celém obdobi

e navratnost u kapitalového nebo investicniho zivotniho pojisténi



Hodnoceni investic

Poradce hodnoti efektivitu investic pomoci ukazatel(:
* NPV (Net Present Value) — Cista soucasna hodnota
* IRR (Internal Rate of Return) — vnitrni vynosové procento

* Doba navrathosti investice

Tyto nastroje pomahaiji klientovi rozhodnout, ktery produkt je pro néj
nejvyhodnéjsi s ohledem na jeho cile a rizikovy profil.



Depozitni produkty pro retailovou
Klientelu

Charakteristika depozitnich produktt

* Depozitni produkty predstavuji formy ulozeni financnich prostredku
klienta v bance Ci jiné financni instituci. Jde o relativné bezpecné
nastroje s nizkym rizikem a nizSim vynosem. Jsou vhodné zejména pro
kratkodobé a strednédobé zhodnoceni prostredkl nebo tvorbu

rezerv.

* Depozita slouzi také jako likvidni slozka financniho planu, diky které
ma klient pohotové penize pro necekané situace.



Zakladni druhy depozitnich produktu
Bézny ucet

slouzi ke kazdodennim financnim operacim

zadné zhodnoceni

vysoka likvidita
Sporici ucet

vyssi urok nez bézny ucet
urceno k ulozeni kratkodobych rezerv



Terminovany vklad

fixace prostredkl na urcitou dobu
vyssi urokova sazba
nizsi likvidita — predcasny vybér obvykle spojen s sankci

Stavebni sporeni
statni podpora a garantovany urok

moznost Cerpat uver ze stavebniho sporeni
urceno pro stfrednédobé az dlouhodobé cile



Vyuziti v ramci financniho planu

e Depozitni produkty hraji dilezitou roli pfi budovani finanéni stability,
tvorbé kratkodobych rezerv a zajisténi likvidity. Jsou také vstupni
branou pro méné zkusené klienty k dalSim finanénim produktim.



Uvérové produkty pro retailovou klientelu



Charakteristika uvérovych produktu

* Uvérové produkty slouzi k financovani potfeb klientQ, na které
momentalné nemaji dostatek vlastnich prostredkd. Umoznuji rozlozit
platbu na delsi ¢asové obdobi, avSak za cenu Urokovych nakladui a
poplatku.

* Financni poradce by mél klientovi doporucit vhodny typ uveru s
ohledem na ucel, délku splaceni, vysi splatek a celkové zatizeni
rozpoctu.



Zakladni druhy uvéru

Hypotecni uver

* Ucelovy uvér na koupi, vystavbu nebo rekonstrukci nemovitosti
* dlouhodoba splatnost (az 30 let)

e zajisténi nemovitosti

e variabilni nebo fixni Urokova sazba



Spotrebitelsky uver

* financovani nakupu zbozi nebo sluzeb
» kratkodobé az strednedobé splaceni

* vySSi Urokova sazba nez hypotéka

* Casto bez zajisténi



Leasing

e pronajem movitého majetku (auto, vybaveni) s moznosti odkupu
* alternativni financovani spotrebnich potreb

* vhodné zejména pro pofizeni automobilu



Kontokorentni uver

* moznost Cerpat penize ,do minusu® na bézném uctu
 vysoka urokova sazba

e urceno na kratkodobé preklenuti financniho nedostatku



Kreditni karta

* bezurocné obdobi pri véasném splaceni
 vysoké urokové sazby pri neuhrazeni do terminu

* vhodna spise jako rezerva



Vyuziti uveru v ramci financniho planu

Uvérové produkty by mély byt vyuZivany Géelné a v souladu s finanénim
planem klienta. Poradce pomaha s vyberem optimalni délky splaceni,
spravnym nastavenim vyse splatek a kontrolou celkového zadluzeni tak,
aby nedoslo k ohrozeni financni stability klienta.



Depozitni a uverové produkty pro firemni
klientelu



Charakteristika produktu pro firmy

* Firemni klientela vyuziva depozitni a uvéroveé produkty zejména za
ucelem rizeni likvidity, financovani provozu, rozvoje podnikani a
investic do majetku.

* Poradce by mél firmam pomoci s vybérem vhodnych produktu dle
velikosti firmy, oboru podnikani a planovanych cilU.



Depozitni produkty pro firmy

e Bézné firemni ucty

Sprava platebniho styku, prijem plateb od zakaznikt
. Pristup k online bankovnictvi a sluzbam cash managementu

e Sporici Ucty a terminované vklady

Zhodnoceni volnych finan¢nich prostredkd

Sprava docasné volné likvidity firmy



Uvérové produkty pro firmy

Investicni uveéry
Financovani dlouhodobého majetku (stroje, technologie, nemovitosti)
Delsi splatnost

Provozni uveéry
Kryti kratkodobych potreb firmy (nakup zasob, financovani pohledavek)

Casté ¢erpani formou revolvingového Gvéru



Leasing pro firmy
Financovani movitého majetku (automobily, IT, zafizeni)
Danové vyhody
Uvéry pro zadinajici podnikatele
Specializované produkty s podporou CMZRB (Narodni rozvojova banka)

Moznost zaruk a dotaci



Vyuziti produktu ve firemnim financnim
rizeni

Firmy vyuzivaji Uveéroveé a depozitni produkty za ucelem:

» optimalizace cash flow

* fizeni nakladu a vynosu

* financovani rozvojovych projektu

e zajisténi provozniho kapitalu

Poradce firmam pomaha nejen s financovanim, ale i s analyzou uvéroveé
zatizenosti, danovych aspektu a vhodného nastaveni splatkovych
kalendarua.



Pojistné produkty



Princip fungovani pojisteni

 Pojisténi predstavuje nastroj financni ochrany, ktery slouzi ke kryti
rizik spojenych s neocekavanymi udalostmi. Cilem je zajistit klienta
proti financnim ztratam v pripadeée skody na zdravi, majetku nebo
odpoveédnosti.

* Podstatou pojisténi je princip sdileni rizika — pojistény plati pravidelné
pojistné a v pripade pojistné udalosti ma narok na plnéni od
pojistovny.



Druhy pojistnych produktu

e 1. Zivotni pojisténi

* Rizikové zivotni pojisteni — kryti pro pripad smrti nebo invalidity
e Kapitaloveé zivotni pojisténi — kombinace pojisténi a sporeni

* Investicni zivotni pojisténi — propojeni pojisténi a investic



* 2. Nezivotni pojisténi

* Pojisténi majetku (nemovitosti, domacnosti)

* Pojisteni vozidel (povinné ruceni, havarijni pojisténi)

* Pojisténi odpovédnosti (za skodu zplsobenou treti osobé)



Pojistneé produkty pro podnikatele

* Pojisténi podnikatelského majetku
* Pojisténi odpovédnosti za Skodu zpusobenou provozem firmy
* Pojisténi preruseni provozu

* Pojisténi kybernetickych rizik



Role pojistnych produktu ve finanCnim

planu

* Pojisténi je dulezitou soucasti odpovédného financniho planovani.
Slouzi k ochrané osobniho i firemniho majetku a prijmu. Spravné

nastaveneé pojistné kryti minimalizuje financni dopady necekanych
udalosti a chrani financni stabilitu klienta.



Investice a tvorba portfolia



Podstata investovani

* Investovani je proces, pri kterém dochazi ke zhodnocovani volnych
financnich prostredku s cilem dosahnout vyssiho vynosu, nez nabizi
bézné depozitni produkty.

e Kazda investice je vSak spojena s urcitou mirou rizika, proto je dulezité
investice peclive planovat a diverzifikovat.



Zakladni druhy investic

* Realné investice

* Investice do nemovitosti

* Investice do komodit (zlato, stribro, ropa)
* Investice do podnikatelskych zaméru



* Financ¢ni investice

* Cenné papiry (akcie, dluhopisy)
* Podilové fondy

* ETF (Exchange Traded Funds)

* Kryptomény



Zasady tvorby investichiho portfolia

Stanoveni investicniho cile
Kratkodoby, strednédoby, dlouhodoby horizont

Urceni investicniho profilu klienta
Konzervativni, vyvazeny, dynamicky

Diverzifikace portfolia
RozlozZeni investic do ruznych aktiv za Uc¢elem snizeni rizika

Pravidelna kontrola a aktualizace portfolia
PrizplUsobeni zménam na trhu a Zivotni situaci investora



Parametry hodnoceni investic

Vynosnost — ocekavané zhodnoceni investice
Rizikovost — mira kolisani hodnoty investice

Likvidita — rychlost a moznost premeény investice na hotovost



Investice a reinvestice v podnikové praxi



Vyznam investic v podnikani

* Investice v podnikové praxi predstavuji strategické rozhodnuti, jejichz
cilem je podporit rozvoj podniku, zvysit jeho konkurenceschopnost a
zajistit dlouhodoby rust.

* Podnikové investice zahrnuji nejen nakup hmotného a nehmotného
majetku, ale také investice do lidského kapitalu, technologii a inovaci.



Typy podnikovych investic

* Investice do dlouhodobého hmotného majetku
budovy, stroje, zarizeni, dopravni prostredky

* Investice do nehmotného majetku
software, licence, ochranné znamky

* Investice do rozvoje lidskych zdroju
vzdélavani zaméstnancu, rozvoj dovednosti

* Investice do vyzkumu a vyvoje
inovace, nové produkty a sluzby



Reinvestice zisku

Podniky €asto reinvestuji cast dosazeného zisku zpét do svého rozvoje.

Vyhody reinvestic:

* posileni konkurenceschopnosti
 zvySeni hodnoty podniku

e zajisténi dlouhodobé stability

Reinvestice je treba planovat s ohledem na financni situaci firmy,
predpokladané vynosy a miru rizika.



Hodnoceni efektivity podnikovych investic

Financni poradce nebo financni manazer vyuziva pri hodnoceni investic
tyto ukazatele:

* NPV (Net Present Value)

* IRR (Internal Rate of Return)
* Doba navratnosti investice

e ROI (Return on Investment)

Spravneé vyhodnoceni efektivity investic pomaha firmam rozhodovat o
alokaci kapitalu a optimalizaci nakladu.



Cesta k financni nezavislosti

* Financni nezavislost a svoboda nejsou cilem, kterého lze dosahnout ze
dne na den. Jedna se o dlouhodoby proces, ktery vyzaduje
systematické planovani, disciplinu a vhodné vyuziti financnich
produktu.

 Klicem je vytvorit takovou strukturu prijmU a majetku, ktera zajisti
pokryti Zivotnich nakladu i bez nutnosti aktivni prace.



Prostredky k dosazeni financni
nezavislosti

Sporeni a tvorba rezerv
 pravidelné odkladani ¢asti prijmu
 budovani financni rezervy na necekané udalosti

Vyuziti depozitnich produktu
 efektivni sprava kratkodobé likvidity

Vhodné pojisténi
* ochrana pred necekanymi financnimi ztratami



Investovani

dlouhodobé zhodnocovani kapitalu
diverzifikace portfolia

Duchodové zabezpeceni
statni duchodovy systém

doplnkové penzijni sporeni
vlastni investicni strategie pro stari



Doplnkové penzijni sporeni (DPS)

* DPS je v CR zakladni produkt tfetiho pilife diichodového systému.
Klient si pravidelné spori castku dle svych moznosti, stat poskytuje
prispévek a umoznuje danové zvyhodnéni.

* V\yvhodou je moznost volby investicni strategie dle rizikového profilu
ucastnika.



Moderni trendy ve financni nezavislosti
Vyuzivani digitalnich investicnich platforem

RUst popularity dividendovych akcii

Investice do nemovitosti za ucelem pronajmu

Budovani vice zdroju pasivniho prijmu



Makroekonomické aspekty finanéniho
poradenstvi



Vliv makroekonomickeho prostredi na
financni poradenstvi

* Makroekonomické faktory ovlivnuji dostupnost, vyhodnost a
vhodnost jednotlivych finanénich produktu. Finanéni poradce musi
sledovat ekonomickou situaci a prizplsobovat doporuceni klientim
aktualnim podminkam na trhu.

* Makroekonomické aspekty hraji klicovou roli zejména pri investovani,
planovani uvéru a sporeni.



Hlavni makroekonomické ukazatele

Inflace

znehodnoceni kupni sily penéz
vliv na urokoveé sazby a realné zhodnoceni uspor

Urokové sazby

ovliviuji ceny uvéru a vynosy depozit
nastaveni Ceskou narodni bankou (CNB)



Hospodarisky rust (HDP)
rast nebo pokles ekonomiky ovliviiuje prijmy obyvatel a firem

Nezameéstnanost
stabilita prijmu klient(
riziko schopnosti splacet uveéry

Danové zatizeni
vliv na realné vynosy investic
moznost vyuziti danovych ulev (napf. DPS, zivotni pojisténi)



Danove aspekty vyuziti financnich
produktu

Poradce by mél znat danovou legislativu souvisejici s:

* investicemi (zdanéni vynosu, ¢asovy test u akcii)

* Uvéry (danové uznani uroku z hypotecniho uveéru)

* poji§ténim a spofenim (darfiové zvyhodnéni produktd DPS, ZP)



Aktudlni trendy v CR a zahranigi

* VVysoka inflace v letech 2022-2023 zvysila duraz na investice do
realnych aktiv

* Rust urokovych sazeb ved| ke zvySovani vynosu depozitnich produktu
e Zvysujici se vyznam ESG investic

* Rozvoj financniho poradenstvi zaméreného na udrzitelnost a
odpovédné investovani



Praktické priklady a aplikace financniho
poradenstvi



Prakticky priklad 1 — Sestaveni
osobniho rozpoctu

Mlada rodina s Cistym meésicnim prijmem 50 000 K¢ ma tyto vydaje:
e Bydleni: 15 000 K¢

 Strava: 10 000 K¢

e Doprava: 4 000 K¢

e Pojisténi: 2 000 K¢

e Zabava a volny cas: 5 000 K¢

* Ostatni vydaje: 3 000 K¢

e ZUstatek na tvorbu rezerv a investic: 11 000 K¢ (22 % pfijmu)
Financ¢ni poradce doporuci:

* vytvoreni kratkodobé rezervy 150 000 K¢

e pravidelné investovani 5 000 K¢ mésicné do podilovych fondU
e zajisténi rizik zivotnim pojisténim



Prakticky priklad 2 — Vybéer vhodného
uveru

Klient planuje koupi nemovitosti za 4 000 000 K¢. Ma nasporeno 800
000 K¢ (20 % vlastnich zdroju).

* Poradce porovnava nabidky hypotecnich Uvéru:
* Fixacena 5let: 5,2 % p.a.

* Fixace na 10 let: 5,7 % p.a.

Doporuceni:

* \Vzhledem k ocekavanému poklesu urokovych sazeb v horizontu 3-5
let je vhodnéjsi fixace na 5 let s moznosti refinancovani.



Prakticky priklad 3 — Tvorba investicniho
portfolia

Klient (vék 35 let) ma investicni horizont 20 let a je ochoten podstoupit mirné
riziko.

* Navrzené rozlozeni portfolia:

e Akcie (ETF fondy): 60 %

* Dluhopisy: 20 %

* Komodity (zlato, stribro): 10 %
 Spofrici ucet / hotovost: 10 %

Cil: budovani kapitalu pro dosazeni financni svobody a rentiérstvi.



Praktické rady k tvorbé seminarni prace



Doporuceny postup pri zpracovani
seminarni prace

Volba tématu
* Zameérte se na praktické téma z oblasti financniho poradenstvi

* \lyuzijte realna data, modelové priklady nebo pripadovou studii a
sestavte financni plan konkrétni rodiné



Struktura prace

* Uvod (pfedstaveni tématu, cil prace, metody zpracovani)

* Teoreticka ¢ast (vychazi ze studijni literatury, odbornych ¢lanku)
* Prakticka cast (vlastni analyza, navrhy reseni, doporuceni)

e Zavér (shrnuti vysledku, prinos prace)



* Prace s literaturou

* Povinné vyuziti zdroju uvedenych v kratké teoretické casti

* Prace s aktualnimi online zdroji (statistiky, data, clanky 2023-2024)
e Spravné citace dle APA 7



Zaver k predmeétu Financéni poradenstvi



Co si odnést z tohoto predmetu?

* Financni poradenstvi neni o tom ,prodavat produkty®.

* Je to o pomoci lidem i firmam lépe zvladat jejich finance, planovat
budoucnost a mit zivot vice pod kontrolou.

e Pokud umite dobre hospodarit se svymi penézi, dava Vam to véetsi
svobodu, jistotu a klid. A to je dnes hodnota, ktera ma obrovsky
vyznham.



Zakladni myslenky na zaver

* Penize nejsou cil, ale nastroj ke splnéni Vasich snu a pland.
* Financni gramotnost je dnes dulezitéjsi nez kdy drive.

* Nebojte se planovat, spofit, investovat a ptat se odbornikd.

* Financni poradce by meél byt partnerem, ne prodejcem.



Motto na zaver

,Penize Vam samy o sobeé stésti neprinesou. Ale dobre nastavené
finance Vam daji svobodu délat véci, které Vas opravdu bavi.”



,Cesta k financni svobodé zacina u Vas"®




Zachovat se racionalné
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