OBCHODNI OPERACE

Ramcovy harmonogram na LS
akademického roku 2025/2026
Plan

Struktura predmétu: 2+1

Piednasky

Seminare

1/17.2.

Uvod do studia

Vyznam piredmétu pro absolvovany program
Téma: Vychodiska obchodnich operaci_1. ¢ast
(Marketingovy mix obchodnika, definice a funkce
obchodnich operaci)

1. Organizace predmétu

Pozadavky na absolvovani predmétu
Seznameni s projektem (semestralni prace)
Rozdéleni studentit do tymu

2/24.2.

Téma: Vychodiska obchodnich operaci_2. ¢ast
(Nejvice vyuzivané obchodni operace na domacim
trhu)

2. Aplikace marketingového mixu obchodnika na
konkrétni pripad

3/3.3.

Téma: Vychodiska obchodnich operaci_3. ¢ast
(Obchodni kategorie, specifikace prostiednikii a
zprostiedkovatelti obchodni ¢innosti)

3. Diskuze k pfedchozimu tikolu a jeho
vyhodnoceni (Aplikace marketingového mixu
obchodnika na konkrétni pripad)

4/10.3.

Téma: Realizace obchodnich operaci
(Pribeh obchodnich operaci, typy dokumentt,
dodaci podminky)

4. Obchodni zprostiedkovatelé — praktické cviceni

5/17.3.

Téma: Obchodni jednani a jeho vychodiska
(Obchodni jednani a jeho vychodiska z pohledu
vybranych zemi)

5. Cviceni na popis obchodniho jednani z pohledu
vybranych zemi

6/ 24.3.

Téma: Rizika a moZnosti jejich zajiSténi
(Riziko v ramci realizace obchodnich operaci a
jeho ¢lenéni, vychodiska fizeni rizik, proces fizeni
rizika a jeho Grovn€) — prvni ¢ast

6. Identifikace miry rizika

7.31.3.

Téma: Rizika a moZnosti jejich zajiSténi
(Matice rizik, zpisoby zajiSténi splnéni
obchodnich zavazk a jejich dilezitost,
ekonomicky vyznam a pravni rdmec pojisténi
rizik) — druha ¢ést

7. Tvorba matice rizika na konkrétnim prikladu




8/7.4.

Téma: Zakladni obchodni operace v ramci
Fizeni obchodu

(Povinnosti manazera a pouzivané kalkulace pro
kontrolu v rdmeci fizeni obchodu, spravy
obchodniho prostoru, fizeni zasob, plateb a
zéakaznického servisu)

8. Sprava obchodniho prostoru

9/ 14.4.

Téma: Planovani a Fizeni prodejnich procesi
v obchodnich operacich

(Specifika planovani a fizeni prodeje, prodejni
utvar, fizeni prodejnich tymt, proces osobniho
prodeje, kupni sila a jeji troveil v tuzemsku,
odhad koupéschopné poptavky).

9. Diskuze k pripadové studii — sprava
obchodniho prostoru
Cviceni v ramci pouzivanych kalkulaci pro
kontrolu v ramci Fizeni obchodu a spravy
obchodniho prostoru

10/21.4.

Téma: Obchodni operace v oblasti nakupniho
procesu

(néstroje nakupniho marketingu, ndkupni formy a
cile v rdmci rozhodovani o nakupu, nakupni
rozhodovaci proces, faktory ovliviiujici proces
rozhodovani, fizeni vztahti s dodavateli, legislativa
v ndkupnim procesu, typy smluv pouzivanych

v obchodnich operacich).

10. Obhajoby semestralni prace — Vysledky
z provedenych analyz

11/28.4.

Téma: Obchodni operace v oblasti platebniho
styku a logistiky

(platebni styk a ¢lenéni plateb, fizeni pohledavek,
vybér zptisobu distribuce podle nakladové
metody, obchodni operace v logistice, reverzni
logistika).

11. Obhajoby semestralni prace — Vysledky
z provedenych analyz

12./5.5.

Téma: Elektronizace pohybu zboZi

(Role informacnich systémt v obchodnich
spolecnostech, ptedstaveni elektronického
obchodovani a ptedpoklady elektronizace,
elektronizace zbozi v CR, tvorba cen a zdroje
pfijmu v elektronickém obchodovani, vyuziti
jednotlivych typt kodi k optimalizaci pohybu
zbozi a rozvoji distribu¢nich a komunikacnich
kanali)

12. Obhajoby semestralni prace - navrhy




13/12.5.
Téma: Opakovaci test

13. Obhajoby semestralni prace - navrhy
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