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CiLE SEMINARE SLEZSKA%

UNIVERZITA
P

1. Procvieni znalosti ziskanych na pfednaSce k
problematice systémového pojeti obchodniho
provozu ll.

2. Osvojeni s1 vypracovani navrhu dispozi¢niho
feSeni vzhledem k typu prodejny, empirickym
zakontim dle Sharpa a vzhledem k probranym
technologickym skupinam




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
—rychly test: 10 minut S A%
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PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY %
SLEZSKA
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OOOOOOO E PODNIKATELSKA
ARVINE

Jiz na minulém seminaii jsme si zopakovali, Ze zbozi mizeme fadit do
n¢kolika technologickych skupin.
Jaké technologické skupiny znate a jaké zbozi do nich radime?

AROMATICKY ABSORBUIJICI VYZADUJICI SPECIALNI
AGRESIVNI PACHY KLIMATICKE PODMINKY
PODLEHAJICI VYZADUJICI ZVLASTNI
BEZPECNOSTNIM ZPUSOB MANIPULACE,
PREDPISUM DOPRAVY




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY %
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UNIVERZITA
P

Vysvétlete pojem ,,zasada dovoleného sousedstvi‘.

Tato zasada v praxi znamena, Ze napiiklad zbozi

aromaticky agresivni nemiZeme ukladat a vystavovat

hned vedle zbozi, které snadno pohlcuje pachy, aby
nedoslo k poSkozeni jeho uzitné hodnoty.




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY A%
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OOOOOOO E PODNIKATELSKA
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Jak byste definovali dispozi¢ni feSeni?

Jedna se o racionalni (u¢eln¢ a piehledn¢) prostorové
usporadani hmotnych prostredki obchodni ¢innosti
(neboli v prodejni mistnosti).




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY A%
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Co obsahuje analyza dispozi¢niho feSeni?

Strukturu ploch, pottebnou velikost ploch, ndvaznost
ploch, vyuziti ploch.




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY A%
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K jednotlivym skupindm mechanizacnich prostiredkii prirad’te
odpovidajici zafizent:

. Manipulacni prosttedky B) vysokozdvizné voziky, jefaby
. Dopravni prosttedky C) vysokozdvizné voziky, dopravniky
a pasy, skluzy, vytahy

. Skladovaci prostredky ~ A) skladove regaly, palety, mrazici box
. Prodejni prostiedky D) porcovaci stroje, vahy, pokladny,
voziky, koSiky




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY

Jake formy prodeje znate?

Prodej s prevaznou
obsluhou prodavace

Prodej, pri kterém se
zakaznik obsluhuje
prevazné sam

—

Pultovy prodej

Volny vyber

SLEZSKA %
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Samoobsluha (uzaviena
a otevrena)

Prodej na objednavku

Zasilkovy obchod

<

Prodej online




CVICENIi: URCOVANI FOREM PRODEJE %
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O jakou formu prodeje se
jedna na nasledujicich
obrazcich?




Jaka forma prodeje je zobrazena na nasledujicim obrazku? %
SLEZSKA
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Jaka forma prodeje je zobrazena na nasledujicim obrazku? %
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Jaka forma prodeje je zobrazena na nasledujicim obrazku?
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Jaka forma prodeje je zobrazena na nasledujicim obrazku?

4)
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1) PRODEJ S PREVAZNOU OBSLUHOU

3) PRODEJ PRI KTEREM SE ZAKAZNIK
OBSLUHUJE PREVAZNE SAM: SAMOOBSLUHA
B ) b e -

:‘;:.&i -..-.-." '

) —

R0 TRENA NABTDKA

oAl g N '
. “"!L - YYROBKU ZDRAVE VYZTVY

NA Jlbw

2) PRODEJ S PREVAZNOU OBSLUHOU
PRODAVACE: VOLNY PRODEJ

4) PRODEJ NA OBJEDNAVKU: INTERNETOVY
OBCHOD




TYMOVE CVICENI: Zasada dovoleného sousedstvi, dispozi¢ni FeSeni
a formy prodeje mm%

UNIVERZITA

Tymova prace: 2 — 4 studenti, moznost ziskat az 3 body dle kvality zpracovani
Termin odevzdani: na priStim seminafi (seminafe, které jsou 28.11. posSlou e-mailem, seminafe se
28.11. nekonaji - je svatek)

Postup zpracovani:

* Nejprve zpracujte prvni cCast, ktera je zaméiena na praktickou aplikaci zasady dovoleného
sousedstvi.

* Poté si prectéte tipy uZiteCné pii zpracovavani dispozi¢niho feSeni a empirické zakony dle
Sharpa (jsou soucasti zadani). Na zakladé ziskanych poznatkli zpracujte dispozi¢ni feSeni své
prodejny.

* Do navrhu zakomponujte rozméry prodejny v procentudlnim vyjadieni: hlavni prodejni plochy
(tykajici se vstupniho portalu, regalt a jinych nutnych soucasti), pomocné plochy (pokladni zona,
skladové zdzemi, socialni zafizeni zaméstnancti, WC, kuchyiika) a nezapomente tyto hlavni
a pomocné plochy v nakresu vyznacit.

* Napiste, zdali pouzijete ve své prodejné piktogramy a definujte jaké.

* Odivodnéte dispozi¢ni feseni vzhledem K typu prodejny




INFORMACE K PRISTIMU SEMINARI @
SLEZSKA
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OBCHODNE PODNIKATELSKA
FAKULTA V KARVINE

1. Pfinést si vypracované dnesni tymové tkoly.
2. Zopakovat si z prednasky zakladni prvky obchodniho provozu. Konkrétng

podnikatelsky plan, exteriér a interiér prodejny, strukturalni a instrumentalni
znaky.

Na pFisti seminaF neni Zadny domaci ukol ©



SLEZSKA
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OBCHODNE PODNIKATELSKA
FAKULTA V KARVINE

D¢kugi za pozornost




PREZENTACE VYSLEDKU

SLEZSKA %

1) Jaky typ prodejny jste zakreslovali?
2) V ¢em je Vase dispozi¢ni feSeni charakteristické vzhledem k typu
prodejny a co vSe VaSe dispoziCni feSeni obsahuje?

3) Jaké jsou rozmeéry hlavni a pomocné plochy:

4) Pouzili jste piktogramy? Jaké?

UNIVERZITA
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