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CILE SEMINARE

1. Vyhodnoceni vypracovani navrhu dispozi¢niho

N

feSeni vzhledem Kk typu prodejny, empirickym
zakonim dle Sharpa a vzhledem k probranym
technologickym skupinam

Ohodnoceni nejlepsSiho zpracovani

Zopakovani  probran¢ho ucfiva  pomoci
kompetitivniho a kooperativniho uceni
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DISKUZE KE ZPRACOVANI TYMOVEHO CVICENI @

UNIVERZITA

OBCHODNE PODNIKATELSKA
FAKULTA V KARVINE

1) Popiste, jakym zptisobem jste dodrzeli v dispozi¢nim feSeni zasadu dovoleného
sousedstvi?

2) Shodli jste se v tymu na rozdéleni zbozi do skupin zakladni, ¢asté a obCasné
poptavky? Jakym zplsobem jste zbozi do skupin prirazovali? Z c¢eho toto
piitazeni vychazi?

3) Jaka je Vase odpovéd na otazku, o jaky
sortiment se z pohledu Sitky a hloubky
v daném pripad¢ jedna?




PREZENTACE VYSLEDKU TYMOVEHO CVICENI @

UNIVERZITA

Kazdy tym odprezentuje svoje vypracované cviceni tak, Ze ukaze sSvE€ — oceemeronumas
vypracovane dispozini feSeni a zodpovi nasledujici otazky:
1) Jak se jmenuje Vase prodejna a jaky sortiment prodavate?
2) Jakou formu prodeje a typ prodejny jste si zvolili?
3) V ¢em je Vase dispozi¢ni feSeni charakteristické vzhledem k typu prodejny

a co vse Vase dispozi¢ni feSeni obsahuje?
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4) Pouzili jste piktogramy? Jaké? W ‘ﬁ »r/
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PREZENTACE VYSLEDKU TYMOVEHO CVICENI @

UNIVERZITA
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Ktery tym byl nejlepsi a zaslouzi si bod
navic za svou prezentaci a zpracovani? T[ A MINORK
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PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni N A%

UNIVERZITA

Pravidla hry:

» Rozd¢lte se do tymu po dvou studentech.

» Na dalSich snimcich se Vam budou zobrazovat otazky z jiz probranych témat. Promyslete
si v tymu odpovéd’. Ten tym, ktery jako prvni zodpovi otazku spravné ziska karticku

» 1, tym, ktery odpovi Spatné ziska karticku ,,-*.

» Tym, ktery na konci bude mit nejvyssi skore (pocet karticek ,,+* — pocet karticek ,,-*)
ziska bod.




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni S A%
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Co tvofi ndkupni atmosféru a pro€ by
se firma m¢la timto tématem zabyvat?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni N A%

UNIVERZITA
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Vyberte s1 jeden obchod, ktery jste v
nedavne dobé navstivili a popiste, jak
jste vnimali jeho nakupni atmosféru?
Myslite s1, Ze Vas néjak pii1 nakupu
ovlivnila? Jak?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni N A%
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Kam byste zaradili konzervu s
barbecue fazolkami v ramci
mezinarodniho ¢lenéni zbozi?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni S A%
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Kam byste zaradili zimni ¢epici v
ramci mezinarodniho Clenéni zbozi?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni S A%
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Kam byste zaradili my¢ku nadobi v
ramci mezinarodniho Clenéni zbozi?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni N A%
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O jakou kombinaci Sitky a hloubky
sortimentu se jedna v pripadé
supermarketu Tesco v Karviné? Co
tato kombinace v tomto piipadée
ovliviiuje?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni N A%
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O jakou kombinaci Sitky a hloubky
sortimentu se jedna v pripadé
prodejny Dr. Max v nakupnim centru
v Karvine? Co tato kombinace v
tomto ptipad¢ ovliviiuje?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni S A%
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OOOOOOO E PODNIKATELSKA
FAKULTA V KARVINE

Cim se liSi komer¢ni druhy zbozi?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni S A%
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Na co maji vliv technologické skupiny
zboZ7i?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni N A%
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Co je to dodavkovy cyklus? Jsou
vSechny druhy zbozi dodavany na
prodejnu ve stejnem casovém
intervalu? Uved’te ptiklady intervalu
dodavek do prodejen.




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni S A%
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Cim je ovlivnéna volba dispozi¢niho
feSeni?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni N A%
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O jaky typ designu prodejny se jedna
na nasledujicim obrazku?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni S A%
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Vysvétlete pojem merchandising a popiste
trendy vizualniho merchandisingu.




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni S A%
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Co je to piktogram a jsou piktogramy stejné
pro cely svét?




PROCVICENI TEORETICKYCH ZNALOSTI Z PREDNASKY
— s vyuZitim kompetitivniho a kooperativniho uceni N A%
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OOOOOOO E PODNIKATELSKA
FAKULT. ARVINE

Vyhodnoceni:

» Spocitejte si, kolik mate karticek ,,+*, odectéte
od tohoto ¢isla pocet karticek ,,-*.

» Tym s nejvyssim skore ziskava bod. ©




INFORMACE K PRISTIMU SEMINARI @
SLEZSKA

UNIVERZITA

OBCHODNE PODNIKATELSKA

1. Zopakovat si z prednasky zakladni prvky obchodniho provozu. Konkrétng

podnikatelsky plan, exteriér a interiér prodejny, strukturalni a instrumentalni
znaky.

Na pFisti seminaf neni Zadny domaci ukol ©
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OBCHODNE PODNIKATELSKA
FAKULTA V KARVINE

D¢kuj1 za pozornost




