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* Cotoje?

* Trh organizaci

* Tvoren organizacemi, kter¢ mezi sebou
obchoduji, aby mohly vyrabét produkty




Proces nakupu na B2B trhu

SLEZSKA %

‘ -
]

..

Charakteristiky
amnozZstvi  Vypracovani 6. Vyber
pozadovaného  technické Obchodni dodavatele
produktu specifikace . iuo 'n(11 d
produktu f“as pel 10 h Analyza
(hodnotova e, ve etrhy, dodavatele -
analyza) vystavy, Scoringové
konference,
modely

internet, noviny,
odborné ¢asopisy

o ,UNIVERZITA
KupuJ 1C1 Vystavl OBCHODNE PODNIKATELSKA

FAKULTA ¥V KARVINE
kone¢nou
objednavku
(technické
specifikace,
mnozstvi, terminy,
podminky vraceni
zbozi, odpovédnost
za vady...

7. Specifikace
objednavkové
rutiny

Pravidelné
vyhodnocovani
vykonnosti
vybraného

dodavatele



Rozdily mezi B2B a B2C trhem mm%

UNIVERZITA

CBCHODNE PODNIXATELSKA
FAKULTA ¥V KARVINE

* B2B trh
— Mensi pocet vétSich zakaznikt
— Uzky vztah mezi dodavatelem a odbératelem
— Profesionalni ptistup k ndkupu

— V¢Etsi objemy nakupu

* B2C trh
— V¢Etsi pocet prodavajicich a kupujicich
— Mensi objemy ndkupu

— Vztah mezi stranami neni tak uzky
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 Tymova prace
 1tym=3 hdé
* Kazdy jedna za jednu spoleCnost
* Snazte se vyjednat si takove podminky, které¢ Vam budou
vzhledem k pokynum v zadani nejvice vyhovovat
« (Cas na vypracovani 20 minut

* Bod ziskaji skupiny, které¢ v ¢asoveém limitu uzaviou dohodu a
piibliZi se co nejvice k pokyniim v zadani
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» Jak vypadal proces vyjednavani?
* Jste spokojeni s vysledkem?
* Ktere faktory Vam pomohly k dosazeni cile?

* Proc€ jste nedosahli cile?
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