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VYHODNOCENI ZPRACOVANEHO UKOLU Z MINULE
PREDNASKY >

Vzhledem k prvnimu ukolu, ktery jste takto zpracovavali jste vSichni obdrzeli 3 body, avSak pti dalSich
cvicenich jiz bude bodovani odpovidat kvalité zpracovani. Mezi nejcastéjsi chyby v ramci zpracovani
zadani pattily nasledujici:

>

>

Obecny pohled na trh — bylo potfebné zzit pozornost na odvétvi online prodeje potravin na
zvoleném trhu.

Chyb¢jici odiivodnéni toho, pro€ je vybrany trh vhodny — nesta¢i pouze napsat ,,Trh je pro nas
vhodny* — chci védét konkrétni diivody proc.

Pti volbé Joint Venture nebo akvizice nebyl proveden prizkum vhodného obchodniho partnera,
vhodného fetézce pro prevzeti.

Pozor na pojmy import a export — neplést si. Zpracovat jste méli zadani z pohledu Vas jako firmy,
ktera uvazuje o internacionalizaci ¢innosti, tedy v ramci téchto dvou pojmil je pro Vas relevantni
pouze export.

U zptasobu vstupu na trh jste méli napsat konkrétni obchodni metodu — tedy pokud jste si vybrali e-
commerce, tak se jedna o export + jasn¢ odiivodnit tento vybrany typ obchodni metody.

Chvalim za promySleni konkurencni vyhody — odlisnost chuti oproti mistnim specialitdim, zamySlenim
se nad specifiky spotiebitele na daném trhu, kurzovymi rozdily



KTERE Z TECHTO OTAZEK VAM DELALY PROBLEM? @

UNIVERZITA
Co je to spole¢ny retailing V Cem se odliSuji =i

a pro¢€ jej firmy realizuji? ‘ pojmy, obchodni
P cestujici, zastupce
? a zprostiedkovatel?
; Uved’te priklady z

Kdy vyuzijete oblasti obchodu.

sluzeb speditéra?

Jaka obchodni metoda Uved te I?rﬂflad, )

je vhodna pro rychly 11b0Y01I}€ piekazky
vstup na mistni trhy? S Co jsou to strategicke SOuUVIS€Jicl se
jakymi naklady se poji? prekazky vstupu na trh? vstupem na trh z

Lze je kvantifikovat? pohledu praxe.




JAKE PRUZKUMY JAKO PODKLAD PRO ROZHODNUTI O
VHODNOSTI VSTUPU NA TRH ZNATE?
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Teritorialni bchodné politicky Zbozovy Priizkum

(komoditni) konkurence

Prizkum
platebnich
podminek
a nastroju

Spotrebitelsky

produkti a jejich Logisticky-

interkulturnich
« 2 7 » ” dopravni
technické arovné p

ozdilu a socialnich
zvyklosti

Prizkum kvality L Pruzkum

» Pted finalnim rozhodnutim — provedeni analyzy rizik zahrani¢né-obchodni operace
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F.

Vyznam a vyuzivani platebnich
podminek pii realizaci obchodni operace
Funkce platebni podminky

Obsah platebnich podminek

Stanoveni doby placeni



VYZNAM A VYUZIVANI PLATEBNICH PODMINEK @
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OBCHODNE PODNIKATELSKA

K dokonceni mezinarodni obchodni transakce je stéZejni dodani zbozi, FAROLTA L AN
splnéni dalSich zavazki a obdrzeni platby od prodavajiciho.

MiizZe se pri tom néco pokazit?

— nebylo spravné provedeno
vyhodnoceni rizik transakce a/nebo
zpusob, jakym byla tato rizika kryta.

Jak snizit riziko
neuspésné/chybné transakce?

Spravné stanoveni
a dodrzovani




FUNKCE PLATEBNI PODMINKY %

UNIVERZITA
> Platebni podminka je jednou z nejdulezitéjSich podminek pro kalkulaci iy
Kupni ceny.
> JeJ1 funkce spo¢iva v (Machkova, Cernohlavkova, Sato a kol., 2010):
muZze zajiStovat pIlnéni kupni smlouvy prodavajicim a kupujicim,
* ma vliv na miru nékterych rizik, ktera partnefi v obchodu podstupuyji,
* je spjata s financovanim obchodu
e predurcuje vysi nékterych nakladi, které jsou s danou mezinarodni
obchodni operaci spojene.

Platebni podminka je vZdy spojena s urcitymi naklady /t
— urok (avérové podminky), poplatky bankam, finan¢nim institucim » VBT
(za vystaveni ur¢itych dokumentti, za kolky, naklady na pojisténi rizik) n X % ”

W_(ﬂ (G_'[ﬁ(- ‘
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OBSAH PLATEBNICH PODMINEK %

Platebni podminka je vétSinou sjednavana Vv kupni smlouvé vyslovné S

a vyjadtuje predevsim: o
» misto, dobu a zptisob ithrady kupni ceny kupujicim,
» dalsi podminky (zplsob zajiSténi pohledavek nékteré ze smluvnich stran,

povinnost predkladat urcité dokumenty, povinnost hradit urok).

Vhodné formulovana Provazani plnéni kupni

, , L
platebni podminka — smlouvy dovozcem =Lt
a vyvozcem pomoci M=-- "}
4 Ctw 9 J4 g—— 1
platebnich a zajist'ovacich @ > “
Instrumentu -




STANOVENI DOBY PLACENI %
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» Je dulezité z pohledu ¢asového vztahu mezi placenim a samotnou dodavkou s vxems

zboZzi.
Placeni v ujednané lhité Placeni pri samotném .
- (s v oxe . Placeni predem
splatnosti dodani zbozi ¢i dokumentii
» Zatézuje vyvozce nutnosti » Realizuje se Casto » Je maximaln€ vyhodné pro
uvérovat obchod po dokumentarnimi formami dodavatele
sjednanou dobu placeni » 'V mezinarodnim obchod¢
> Vyvozce nese rizika > Obvykle se dokumenty je spiSe vzacné a dochazi k
spojena s poskytnutim piedavaji prostfednictvim nému pii hodnotovée
tohoto Gvéru bank pii pouziti riiznych nevelkych dodavkach
» Vyvozce nese naklady bankovnich instrument nebo pii prodeji na vysoce
spojené s financovanim, » Muze dochazet ke rizikovych trzich
prodluzuje se navratnost znacenému casovému
fin. prostt., zpomaluje se rozdilu mezi dobou

mu obrat predani a pfevzeti dokladl AKONTACE?




Platebni podminky a mm%
financovani

mezinarodniho
obchodu
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*  Druhy platebnich podminek
—  Placeni pfedem
— Hotovostni platba
—  Dokumentarni platba
— Dodévky na otevieny ucet
—  Ostatni uvéry




DRUHY PLATEBNICH PODMINEK @

UNIVERZITA
CO MUZE OVLIVNOVAT VOLBU PLATEBNI PODMINKY? IR Ve
‘ Cim mensi je riziko pro vyvozce, tim vétsi je riziko pro dovozce. t
e placeni predem (Advance Payment, Cash-in-Advance), Pro minimalizaci obav
¢ hotovostni platba (Cash Payment), obou stran se VS’VOZC@
e dokumentirni platba (Cash Agamnst Documents) | a dovozce pfed sjednénim
* dokumentarni akreditiv (Documentary Letter of Credit — L/C), ,
* dokumentarni inkaso (Documentary Collection), smlouvy musi dohodnout
e dokumenty proti akceptact (Documents Agamst Ac- na VZéJ emnge pf’lj ateln}'/ch

ceptance — D/A), platebnich podminkach

e dokumenty proti placeni (Documents Against Payment —
D/P),
¢ dodavky na otevieny ucet (Open Account Delivery),
e ostatni avéry (credits).




DRUHY PLATEBNICH PODMINEK - RIZIKO @

UNIVERZITA

PLACENI DOKUMENTARNI DODAVKY NA e e
PREDEM AKREDITIV OTEVRENY UCET
HOTOVOSTNI DOKUMENTARNI OSTATNI UVERY
PLATBA INKASO
RIZIKO PRO EXPORTERA

‘ ‘ RIZIKO PRO IMPORTERA
]




PLACENI PREDEM

SLEZSKA %

> Tento typ plateb je povaZovan za nejbezpe¢néjsi zplisob placeni (Pro o romress
prodavajiciho).
» Dovozci vsak nejsou ochotni v dob¢ globalni konkurence platit predem
(mohou si mezi vyvozci vybirat).

Dovozce
Kupujici
Piijemce

1. Plati vyvozcel pied tim, nez
vyvozee doda zbozi

L J

2. Dodava zbozi po obdrzeni platby

Vyvozce
Prodavajici
Poskytovatel

FAKULTA V KARVINE

Miize byt placeni predem
rizikové? Pro koho? Proc¢?

Placeni predem je vhodné pro vyvozce vyuzit v nasledujicich pripadech:

» prodava zboZzi, které je na svétovém trhu vyhradné jeho,

» kdyz ma pochybnosti o charakteru a/nebo schopnosti kupujiciho za zbozi zaplatit,
» kdyz je vystaven riziku zemé kupujiciho, které vyplyva naptiklad z politické a/nebo jiné
ekonomické nestability




HOTOVOSTNI PLATBA

» Nejjednodussi, ale v mezinarodnim obchodé velmi malo pouzivana forma
placeni.

» Je obvyklé pouze u menSich dodavek zbozi, které naptiklad odbératel
pifevezme primo u dodavatele (napfiklad na veletrhu).

» Lze pouzit vétSinou pouze u volné sménitelnych mén.

» Nevyhody:
 ztrata penéz, g
* riziko padélku, |
* nutnost prepocitavani ¢astek,
* nevyhodny kurz valut oproti kurzu deviz [

(banky nakupuji valuty zpravidla za niZsi kurz nez devizy).

SLEZSKA %

UNIVERZITA

OBCHODNE PODNIKATELSKA
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DOKUMENTARNI PLATBA @

UNIVERZITA

OBCHODNE PODNIKATELSKA

Tento typ placeni je Vv mezinarodnim obchod¢ pomérné casty. PR s
Kupujici musi ucinit urcity ukon, aby ziskal dokumenty uvedené

v kontraktu — naptiklad zajiSténi vystaveni akreditivu bankou, podepsani

smenky, zaplacend.

Vybér konkrétniho dokumentu, ktery
prodavajici pouzije musi jasn¢ deklarovat
uskutenéni dodavky zbozi a odpovidat
pozadavkim zemé dovozu, celnimu
a administrativnimu projednani.

Nékteré  z dokumenti  mohou  také
piedstavovat vlastnictvi ke zbozi.




DOKUMENTARNI PLATBA - DOKUMENTARNI AKREDITIV @

UNIVERZITA

» Zavazek banky poskytnout povéirenému @;)
(beneficientovi, zpravidla prodavajicimu) plnéni —
stanovené v akreditivu, pokud beneficient predlozi / \
véas pozadované dokumenty a splni veskeré Dot
akreditivni podminky.

» Banka wvystavuje akreditiv. na pokyn ptikazce
(kupujiciho) dle jeho instrukci.

» Je vhodny V nasledujicich ptipadech: ﬁ [P \ {
14 W r r kill“) \\ 4
 Pokud neni dovozce dobie znam (vyvozce — [ :

P o a
Vyddvajicl 7 Odestai $ Poturzujici barka

prodavajici na avér si mize prat, aby byl dovozctv b . dokmeart / i s e

piislib zajisten jeho bankéfem). “\C_
<\ “> <

« Dovozce nemusi chtit vyvozci zaplatit, dokud si . R,

nebude jisty, Zze bylo zbozi odeslano v dobrém

stavu/v souladu s jeho pokyny. i || R e (e
Nejpouzivanéjsi dokumenty: konosament, letecky nakladni list, L/C = dokumentarni akreditiv

obchodni faktura. osvédéeni o nuvodu zbozi



ZVLASTNI DRUHY AKREDITIVU @
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Revolvingovy akreditiv — vhodny pro pravidelné obchodni vztahy v pribé¢hu delsiho
casového obdobi, akreditivni ¢astka se obnovuje na pavodni vysi podle sjednanych kritérii
Pievoditelny akreditiv — umoziuje vyvozci, aby pozadal banku o ptfevedeni na jiného
beneficienta

Back-to-back akreditiv- uréen zprostfredkovatelim (reexporty, switche), je vystaven na
podklad¢ jin¢ho akreditivu a funguje pro banku jako zajisténi

Remboursni akreditiv — mezi bankami vyvozce a dovozce byla uzaviena uvérova dohoda,
vyvozce ziska uhradu od tuzemské banky ihned, banka dovozce vyuziva sjednany tvér
Akreditivy s ¢ervenou ¢i zelenou dolozkou — vyuzivan velmi vzacn€, umoziuje Cerpat
cast akreditivni Castky jesté pred odeslanim zbozi

Stand-by akreditiv — je spiSe zajiStovacim instrumentem v zemich, kde neni obvyklé
vystavovani bankovnich zaruk (USA), jsou pouzitelné na zakladé dokumentti svédéicich
0 nesplnéni uréitého zavazku (nebylo zaplaceno za zbozi, zbozi v jiné kvalité/mnozstvi)




DOKUMENTARNI PLATBA - DOKUMENTARNI INKASO

(DOKUMENTY PROTI PLACENI D/P) suzsm%
UNIVERZITA
» Kupuyjici plati vétSinou v dobé prevzeti Dovozce | 1 Zhoff seild dovozel pgoe,
dokumentt,, coz je pro n¢j vyhodné, e Sl
protoze jeho finanéni prostredky nejsou 2| z3 *E
vazany predem. Z : é A
> V  nékterych zemich je obvyklé : 2;; £ E;
piedkladat s doklady vista sménku, ktera 1y e E :
je splatnd na videnou. | Ik e B
» Na rozdil od akreditivu banka . plcn SO b N
neprebira zZadnou odpovédnost za ek 3. Pfedivi dokumenty e
zaplaceni, pokud kupujici nechce nebo T
nemize zaplatit. T Pedivi dolomenty
. nkasai bazkka

Pii nepievzeti dokumenti zdstava prodavajicimu uchovana hodnota zboZzi — zpétna doprava zbozi,
uskladnéni zbozi na tcet kupujiciho, prodej zbozi tfeti osob¢ na daném trhu, reexport na jiny trh




DOKUMENTARNI PLATBA - DOKUMENTARNI INKASO

(DOKUMENTY PROTI AKCEPTACI D/A) SLEZSK;\%

» Clearingova banka vyda doklady
potfebné K pievzeti zbozi az poté, cO
kupujici (sménec¢nik — o0soba, jiz je
piikazano  platit) prijme sménku
vystavenou na fad (remitentem je
prodavajici)

V podstaté se jedna o dohodu o0 odlozené
platbé nebo avéru.

Souhlas kupujiciho se oznacuje jako
obchodni akceptace.

Podminky D/A jsou obvykle po
splatnosti na vidénou (po 90 dnech na
vidénou, po urcitém datu — po 150 dnech
od data vystaveni konosamentu)

Dovozce
Eupwjici “«
Piijemce

]

5. Pitjima sménky a ziskava

dokumenty; plati po splatnosti

4. Predklada dokladv k akceptaci

Piedkladajici
b

i

UNIVERZITA
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1. Zbo#i zasila dovozel Vivozce
Prodavajici
Poskytovatel

7. Plati vivozci

6. Piedkladajici banka dr sménku aZ do jeji
splatnosti, kdy j1 kupujici zaplati a poukaze

prevadéjici bance v
Prevadéjici
3. Piedévd dokumenty barka

Predava dokumenty

2. Piedévini dokumenti véeiné
navrhil a pfepravnich dokumentiy

Inkasni banka }‘ .




DODAVKY NA OTEVRENY UCET @

UNIVERZITA

» Tento typ plateb se v ramci mezinarodniho obchodu nedoporucuje (rozdil O Lovs 4
od tuzemského obchodu), neexistuji mezinarodni umluvy, které by chranily
vyvozce prostiednictvim rozhodCiho fizeni pro ziskani plateb v ramci
metody otevienych uctu.
» Prodavajici poskytuje kupujicimu prodlouzZenou dobu splatnosti, obvykle
30 dni.
» Prodavajici, ktery souhlasi s prodejem na otevieny ucet V cizi mén¢, nese
riziko, ze hodnota mény béhem obdobi otevieného tivéru Klesne.

V poslednich desetiletich 1. Odesila zbozi pied tim, nez
XV . . : 1 r
se roz§ifuje i na dojde k zaplaceni -
. ’ ervozce » ovozZce
meZI,rlar(?dan trl}u Prodavajici Kupujici
V ramci zvyseni Poskytovatel g Piyjemce

konkurenceschopnosti 2. Provede platbu po prevzeti zbozi




OSTATNI UVERY %

» Uvéry poskytované exportérem jsou pouzivany v rimci mezinarodniho oncrop ropATIs

obchodu témért u vSech druhtl zboZi:
« kratkodobé uvéry do jednoho roku: spotiebni zboZi, suroviny,
potraviny, se€riove strojirenské vyrobky,
» strednédobé a dlouhodobé avéry: vétsi dodavky stroji, zatizeni
a investicnich celkl

Kratkodobé uvéry — urok je zahrnut do ceny, nebo se sjednava zvlast, vyhodné pro
dovozce, protoze plati az v dobé, kdy je zbozi jiz zpracovano a prodano dalSimu
obchodnimu mezi¢lanku, vyvozce nese plné rizika poskytnutého uvéru dovozci.

Dodavatelské avéry nad jeden rok — poskytuji se zpravidla pouze na ¢ast hodnoty zbozi
a uhrada zbyvajici casti se sjednava formou akontace (platba predem) a/nebo v zavislosti na
dodavce, montazi, uvedeni zafizeni do provozu.

Platebni podminka — doba poskytovaného uvéru a zptsob jeho splaceni, urok z poskytnutého uvéru,
zpusob jeho vypoctu a placeni




KONTROLNI OTAZKA %
SLEZSKA

UNIVERZITA
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F.

PROC JE DULEZITE STANOVENI A DODRZOVANI
PLATEBNICH PODMINEK MEZI VYVOZCEM
A DOVOZCEM?




Platebni podminky a mm%
financovani

mezinarodniho
obchodu
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*  Financovani mezinarodnich obchodnich
operaci

*  Metody a nastroje financovani pfi
obchodni operaci

* Financovani obchodni operace externimi
zdroji
* Specifika financovani exportni transakce

Rizeni pohledavek na mezinarodnim
trhu

*  Postupy pouZivane pii fizeni pohledavek




FINANCOVANI MEZINARODNICH OBCHODNICH OPERACI @

UNIVERZITA

OBCHODNE PODNIKATELSKA

...tedy ziskavani a vyuzivani finan¢nich prostiredkia K zajiSténi provozu PR s
a rozSirovani obchodniho majetku.

» Bézné financovani — zajisténi a vynakladani financ¢nich prostfedkd na provoz firmy:
prostiedky na nakup a skladovani materialu, zbozi, energie, mzdy, dopravné, najemné,
postovné, telefony, dan¢ a kratkodobé zavazky.

» Mimoradné financovani — obvykle vyzaduje velké financni Castky a prinasi zasadni
zmény V ¢innosti firmy: financovani zaloZeni podniku, jeho rozsifeni ¢i prestavby, fuze,
financovani likvidace spole¢nosti.

T¥i hlavni kategorie finan¢nich subjekti mezinarodniho obchodu:

1.

[32ama,s P moneTa [l KB

TRINITY BANK Trade Concept, S.1.0. 0 jakou EGAP, CEB
Gos GUNCeBaK Wign 9 H.R.F. TRADE, S.r.o.]- kat_e%o'fff) 3 (v ptipadé
' se jedna’ . v
Kistesen o VADEMA, s.r.0. : CR) - ojakou
- kategorii se jedna?




METODY A NASTROJE FINANCOVANI PRI OBCHODNI

OPERACI suzsm%

UNIVERZITA
Zdroje podle vlastnictvi: Crrens v
> Vlastni (kapitalové financovani) — vklady vlastnikti, zdroje ziskané
vykonem sluzeb (nerozd€leny zisk a odpisy), zdroje ziskané z prodeje
nepenéznich aktiv.
» Cizi — vSechny pfirtistky dluhu nebo leasingové financovani prostiednictvim

pronajmu majetku
\ Firmy by mély usilovat o optimalni

kapitalovou strukturu

Zdroje podle zpiisobu porizeni:

> Interni zdroje — jsou potfizovany na zaklad¢ vlastni Cinnosti firmy, predevsim odpisy
a zisk, interni zdroje se nazyvaji samofinancovani

» Externi zdroje — vSechny ostatni zdroje ziskané mimo firmu, vklady vlastnikl, emitované
dluhopisy, dlouhodobé, stfednédobé a kratkodobé bankovni tvéry, dodavatelské uvéry,
faktoring a leasing



FINANCOVANI OBCHODNI OPERACE EXTERNIMI ZDROJI
— KRATKODOBE ZAVAZKY @

UNIVERZITA

» Takové, které budou uspokojeny do jednoho roku. DACHODNE RODNITELSKk
» Zakladni skupiny forem financovani:

* Obchodni uvér — dodavatel poskytne obchodnim zakaznikiim ur¢itou dobu po dodani
zbozi, nez bude pozadovana platba (posuzuje obchodni podminky daného odvétvi,
uveéruschopnost firmy a jeji vyznam pro dodavatele), pozor na vnimani pomalého platce
a naklady uslé ptilezitosti.

» Bankovni kontokorentni uvéry (Ize vyuzit dle potfeby a urok se uctuje pouze pii jeho
vyuziti — vhodny K pokryti prileZitostnych kratkodobych potieb) a kratkodobé bankovni
uvéry (uver je trvalejsi, poskytovan na dobu urcitou a Grok je G¢tovan z celé ¢astky avéru
po odecteni dohodnutych splatek za toto obdobi).

» Ostatni kratkodobé nebankovni zavazKky (nevyplacené mzdy, zavazky vic¢i rozpoctiim,
kratkodobé pijcky od jinych firem),

* Financovani prostiednictvim konverze aktiv, zejména faktoringu (faktoringova
spole¢nost — firma se na ni obraci za ucelem uvolnéni penéz vazanych v pohledavkach)




FINANCOVANI OBCHODNI OPERACE EXTERNIMI ZDROJI

—_DLOUHODOBE ZAVAZKY

» Takové, jejichz splatnost je delsi nez jeden rok.
» Zakladni skupiny forem financovani:

Dlouhodobé avéry — vétSinou pro ziskani financénich prostfedkli na
nakup aktiv nebo investice.

Kapitalovy leasing — dlouhodoba leasingova smlouva, ktera
zavazuje k pravidelnym leasingovym splatkam vyménou za uzivani
aktiva. Napriklad pronajem budovy, auta, stroji.

OdloZené dané — jsou dané, které jsou splatné, ale jesté¢ nebyly
zaplaceny. Vznikaji obvykle, kdyz finan¢ni vynosy firmy ptevysuji
jeji vynosy pro danové ucely, protoze odlozené dan¢ budou nakonec
zaplaceny, objevuji se v rozvaze jako zavazek.

SLEZSKA %
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SPECIFIKA FINANCOVANI EXPORTNI TRANSAKCE %
» Intenzivni konkurence na exportnich trzich — tlak na atraktivni platebni o oo
podminky.
» Exportni transakce mize byt financovana soukromymi zdroji financovani
(externi zdroje — kratkodobé¢ a dlouhodobé zavazky) nebo statnimi zdroji
financovani, které mohou zvysit moZnosti firmy.

Pti rozhodovani o financovani je tfeba vzit v tvahu nasledujici

faktory: |

» Potfeba financovani pro uskutecnéni prodeje T
« De¢lka financovani produktu

* Naklady na razné zplsoby financovani '

* Rizika spojena s financovanim transakce -

* Potieba financovani pfed odeslanim a financovani provozniho

| ! an
kapitalu po odeslani ™ b4




RIZENI POHLEDAVEK NA MEZINARODNIM TRHU %

UNIVERZITA

OBCHODNE PODNIKATELSKA

» V¢tsina obchodnich transakei se uskutecnuje na uveérové bazi — rozhodnuti
manazerd tykajici se pohledavek musi zahrnovat otazku, zda poskytnout

uver a pokud ano, musi urcit opravnénost, vysi a podminky.

Delsi uvérova lhiita — pravdépodobné povede ke zvyseni prodeje.

Kratsi aveérova lhtita — bude mit pravdépodobné za nasledek nizsi prodeje.

Do tivahy bereme naklady obétované prilezitosti.

V VYV

Piisné uvérové podminky — bude méné investic do
pohledavek a méné ztrat z nedobytnych pohledavek, ale
také nizsi trzby a zisky.

Volné uvérové podminky — vyssi trzby a hruby zisk, ale
vetsi nedobytné pohledavky a vysSi oportunitni naklady
na investice do pohledavek.

Nesmime zapomenout posoudit platebni schopnost zdkaznika (0vérove reference) a fidime

se uveérovou politikou firmy.



POSTUPY VYUZIVANE PRI RiZENI POHLEDAVEK @

UNIVERZITA

OBCHODNE PODNIKATELSKA
FAKULTA V KARVINE

» Zavedeni uvérové politiky — pfed poskytnutim uvéru provéiujeme bonitu obchodniho partnera
(finan¢ni vykazy, ivérovy rating, zpravy o finanénich sluzbach, predchozi zaznamy 0 splaceni uvéru,
konkuren¢ni faktory a ekonomicka situace), je potifeba Si vSimat marketingovych faktori,
vyuzivani zajisténi pii pochybné uvérové bonité klienta.

> Stanoveni zasad fakturace — transparentné stanovené zasady fakturace, obdobi zasilani vypisi
zakaznikim do jednoho dne po skoncéeni obdobi, velké trzby vyucétovavat okamzité, faktury
zakazniktim davat v okamziku zpracovani objednavky, nikoliv v okamziku jejiho odeslani, fakturace
za sluzby by méla byt provadéna prubézné nebo pred samotnym poskytnutim sluzby.

» Zavedeni politiky vymahani pohledavek — stanovit
dobu zestarnuti pohledavky (po splatnosti), ¢cim déle
jsou pohledavky po splatnosti, tim vyssi je
pravdépodobnost nedobytnosti, vyuziti inkasnich
agentur, pohledavky lze prodavat, Ize vyuzit ivérového
pojisténi.




Platebni podminky
a financovani
mezinarodniho

obchodu

> SHRNUTI

Spravné stanoveni a dodrzovani platebnich podminek snizuje riziko
neuspésné/chybné transakce.

Platebni podminky zajist'uji plnéni kupni smlouvy, maji vliv na miru nékterych
rizik, ktera partnefi v obchodu postupuji, jsou spjaty s financovanim obchodu,
predurcuji vysi nekterych nakladt (Groky, poplatky bankdm, finanénim
institucim).

Platebni podminka vyslovné vyjadfuje misto, dobu a zptsob uhrady kupni ceny
kupujicim a dalsi podminky (zplsob zajisténi pohledavek, povinnost predkladat
dokumenty, povinnost hradit arok).

V ramci stanoveni doby placeni rozliSujeme mezi placenim v ujednané lhuté
splatnosti, placenim pti samotném dodani zbozi ¢i dokumentt, nebo placenim
pfedem.

Prodavajici a kupujici si mohou vybrat z nékolika druht platebnich podminek od
placeni predem, hotovostni platbu, dokumentarni platbu, dodavek na otevieny
ucet po ostatni uvery, kam fadime kratkodobé, stftednédobé a dlouhodobé uveéry.
Financovani mezindrodnich obchodnich operaci muze byt provadéno
komerénimi subjekty, zprosttedkovatele vyvozu a vladou prostiednictvim
vladnich programti pomoci.

Pii fizeni pohledavek na mezinarodnim trhu manazefti pii rozhodovani berou v
uvahu opravnénost, vyS$i, uvérovou lhltu, Uvérové podminky a ndklady
obétované pftilezitosti.

Pii fizeni pohledavek pouzivame postupy jako je zavedeni uvérové politiky,
stanoveni zasad fakturace a zavedeni politiky vymahani pohledavek.



DOTAZY?
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