Podnikani

Zakladni nazvoslovi nutné pro uspésné absolvovani predmétu:

Vlastni vstup do podnikani — inspirace, myslenka, start-up.

Zhodnoceni myslenky — Value Proposition, Lean Canvas vs Business Model Canvas.

Provozni management podniku — ekonomika podniku, provozni, personalni a financni fizeni.
Rozvoj podnikdni a jeho mezindrodni rozmér — inovace, strategicky rozvoj, licencovani,
franchising.

Student bude umét aplikovat zakladni teoretické poznatky z ekonomiky podniku.

Student dokaze aplikovat metody na tvorbu podnikatelskych ndpadd (ideace, inspirace,
validace apod.)

Student bude umét popsat zakladni strukturu Lean Canvas a bude umét aplikovat tyto principy
na vlastni podnikatelské napady.
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Podminky:

Zpracovdni konspektu a jeho reflexe:
0 bod( — nepochopeni podstaty tématu, nedostatecna reakce v ramci reflexe
1 bod - zjisténi nedostatku pfi zpracovani konspektu a pfi reakcich na téma v rdmci
reflexe
2 body - zjisténi maximalné drobnych nedostatk(, schopnost rychlé reakce pfi reflexi
e Odevzdani konspektu do 5. 1. 2025
e Reflexe v ramci zkousky



Zpracovdni podnikatelského portfolia:
e Vytvoreni Lean Canvas projektového tymu na sv(ij podnikatelsky napad
e QOdevzdani portfolia do 12. 1. 2025

Obhajoba podnikatelského portfolia:
e Obhajoba podnikatelského napadu projektového tymu ve formé Elevator pitch
s naslednou rozpravou. Navazna rozprava bude obsahovat zpétnou vazbu na Elevator
pitch a rozbor strategického rozvoje firmy (hodnoty, mise, vize).

0 bod( — nedostatecné popsany Lean Canvas

1-2 body - zjisténi podstatnych nedostatk(l jednotlivych prvkd Lean Canvas
3-5 body — zjisténi drobnych nedostatkd Lean Canvas

6-8 bodUl — propracovany a prakticky Lean Canvas

e Obhajoba portfolia ve zkouskovém obdobi.
Pro absolvovani pfedmétu je nutné splnit vSechny pozadavky predmétu — odevzdat esej,

podnikatelské portfolio a obhajoba. Tti nejlepsi Lean Canvas budou zaslany do soutéze JA
TopProject v rdmci JA Czech. MozZnost zapojeni se i do JA TopBrand.

Bodovani:
10 bodd - A
9 bodli —B
8 bodi—C
7 bodli —D
6 bodli — E

5-0 bodd - F



